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Notas:

¢ Resultados financieros consolidados de acuerdo con las normas internacionales de informacion financiera (NIIF)

e Tipo de cambio mes peso/dolar a diciembre de 2024 de $ 996,46 y diciembre 2023 de $ 877,12.

e Simbologia monedas: MM$ = millones de pesos chilenos, M$ = miles de pesos chilenos.

e pp = Puntos Porcentuales.

e  SSS=Same Store Sales 0 Ventas a tiendas iguales.

e Para referirse a trimestres (T), meses (M) y semestres (S): 1T, 2T, 3T y 4T trimestres. 1Sy 2S primer y segundo
semestre. 9M y 12M meses respectivamente.

e Todos los valores presentados en este documento se expresan en términos nominales.
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Presentacion Cuarto Trimestre 2024 (4T24)

En este Gltimo trimestre del afio, pese a que la economia nacional no mostré grandes mejoras en sus indicadores
macroeconomicos, TRICOT pudo mantener la tendencia de crecimiento observada en los trimestres anteriores de
2024, alcanzando un alza en los ingresos del 10,0% en el trimestre y del 10,1% en el acumulado del afio (desde
MM$ 215.953 en 2023 a MM$ 237.863 en 2024).

Por otro lado, dicho aumento en los ingresos esta estrechamente relacionado con mejoras operativas relevantes
gue fueron implementadas en los Ultimos afios a través de diversas inversiones en areas esenciales de la compaifiia,
como logistica, atencion a clientes en puntos de venta, e-commerce y desarrollo comercial. Los resultados
obtenidos muestran como estas inversiones estan generando mejoras en la productividad, lo que se ha visto
reflejado en una optimizacion de margenes y gestion de gastos. EI Margen Bruto de la companiia se incremento
un 9,4% este Ultimo trimestre, y un 19,9% el afio 2024.

Los resultados consolidados el 2024 respecto del 2023, reflejan un crecimiento en la utilidad anual del
61,9%, (desde MM$ 10.685 a MM$ 17.300). Asimismo, el EBITDA aument6 un 32,3%, desde MM$ 36.252
a MM$ 47.976.

Las inversiones en logistica han permitido aumentar de manera significativa el mix de productos, tanto en
profundidad como en variedad, reflejando importantes aumentos en las unidades vendidas.

Los dos centros de distribucion cuentan con un sistema mecanizado de Ultima generacion para abastecer las
tiendas fisicas y el e-commerce. En nuestro CD destinado al e-commerce, se avanzé en la capacidad de
entregar el mismo dia por la tarde, las compras realizadas en la pagina durante la mafiana en la ciudad de
Santiago.

Como consecuencia del aumento en la transaccionalidad, las sucursales han debido responder eficazmente a esta
mayor carga de trabajo, lo cual ha sido posible gracias a una adaptacion en su funcionamiento, con un fuerte
enfoque en la operacién del dltimo trimestre del afio, el mas relevante en términos de ingresos y transacciones.
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Este proceso ha implicado un cambio de enfoque y la operacion de la atencién al cliente, unificando en un solo
lugar las distintas interacciones e incorporando tecnologia de punta. Como parte de esta transformacion, se
implementaron cajas de autoatencion con tecnologia RFID (Radio Frecuencia), que permiten a los clientes
simplemente depositar los productos para que el sistema los identifique sin necesidad de escaneo manual.
Adicionalmente, solo una vez efectuado el pago de la compra, el sistema permite destrabar la alarma de seguridad
y retirar los productos.

Actualmente, el 40% de la cadena ya opera con esta nueva modalidad, lo que ha sido determinante para absorber
el incremento en las transacciones sin necesidad de aumentar la fuerza de venta. Actualmente, un nlimero
importante de las transacciones, en las tiendas que ya tienen este modelo, se realizan de manera espontanea bajo
este sistema.

Gracias a estas mejoras, se ha logrado incrementar el volumen de transacciones sin necesidad de ampliar la
dotacion a cargo del proceso de venta, con el consiguiente aumento de productividad.

El Segmento Financiero también ha logrado avances significativos en productividad, siendo parte integral de esta
nueva modalidad de atencion a clientes. Por un lado, la autoatencién ha generado espacios de tiempo e interaccion
gue han permitido aumentar la captacidn de nuevos clientes e incrementar las colocaciones totales del trimestre
en mas del 22,5%.
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Por otro lado, el proceso de atencion remota ha optimizado la experiencia en sucursales. En la actualidad, los
clientes son atendidos a través de modulos equipados con monitores que los conectan con asesores de servicio
ubicados en nuestra casa matriz. Esto ha reducido significativamente los tiempos de espera, que no superan los
30 segundos, manteniendo la misma oferta de servicios y mejorando la productividad.

Hoy, con este proceso centralizado, la necesidad de personal es considerablemente menor, entregando,
ademas, un servicio de mayor calidad ya que toda la atencién es supervisada de manera integral.

Respecto al e-commerce, este ha respondido positivamente a los esfuerzos de inversion realizados en los Gltimos
afios. Por un lado, en logistica, optimizando los procesos de distribucion y entrega. Por otro, con la
implementacion del nuevo sitio sustentado en la plataforma Salesforce, que permite un alto volumen de
transacciones sin problemas operativos.

En el cuarto trimestre, el e-commerce crecidé un 26,3%, mientras que en el afio acumul6 un crecimiento
superior al 34,1%, alcanzando una participacion del 5,5% en las ventas del cuarto trimestre.
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Resumen Trimestre: 4T24 / 4T23

Consolidado

Los Ingresos Ordinarios alcanzaron MM$ 75.173 en el 4T24, un 10,0% superior al 4T23.

El Margen Bruto ascendié a MM$ 31.880 en el 4T24, 9,4% superior al 4T23. El ratio de Margen Bruto/Ingresos
al 4T24 fue de un 42,4% versus 42,6% el 4T23.

En el 4T24 los Gastos de Administracion (GA), antes de depreciacion, alcanzaron los MM$ 13.771 (18,3% de
los ingresos ordinarios), versus los MM$ 12.002 (17,6% de los ingresos ordinarios) del periodo 4T23. Los Gastos
de Administracion registraron un aumento del 14,7%.

El Resultado Operacional anoté una ganancia de MM$ 13.275 en 4T24, y un aumento de 7,9% respecto al 4T23,
cuando se registré una ganancia de MM$ 12.301.

El Resultado no Operacional registré una pérdida de MM$ 1.512 el 4T24, en comparacion con una pérdida de
MMS$ 1.636 el 4T23.

Como efecto de todo lo anterior, el Resultado del 4T24 fue una ganancia de MM$ 9.090, en comparacion con la
ganancia de MM$ 8.522 el 4T23.

El EBITDA del 4T24 fue de MM$ 18.109 (24,1% de los ingresos), lo que representa un crecimiento de 5,7% con
respecto al 4723 (MM$ 17.139, un 25,1% de los ingresos).

Retail

Los Ingresos Ordinarios del negocio Retail aumentaron un 11,2% respecto al 4T23, alcanzando los MM$ 58.396
en el 4724, versus MM$ 52.537 en el 4T23.

El Margen Bruto ascendié a MM$ 23.438 en el 4T24, lo que representa un incremento de 8,1% respecto al 4T23.

Los Gastos de Administracion (GA), antes de depreciacion, fueron de MM$ 10.844, versus los MM$ 8.951 del
periodo 4T23, es decir, un aumento de 21,2%.

El Resultado Operacional fue una ganancia de MM$ 7.890 el 4T24, frente a una ganancia de MM$ 8.013 el 4T23.

El Resultado del Segmento Retail en el 4T24 fue una ganancia de MM$ 7.935, un 7,7% inferior a la ganancia de
MM$ 8.596 en el 4T23.

El EBITDA del Segmento Retail en el 4T24 fue de MM$ 12.593 (21,6% de los ingresos), representando una
disminucién de 1,0% respecto al 41723, cuando fue de MM$ 12.722 (24,2% de los ingresos).

El indicador SSS del presente trimestre presentd un incremento de 13,1% en comparacion al 4T23.

Las ventas del canal e-commerce crecieron en un 26,3% en el 4T24 en comparacion con el 4T23. El ratio de
ventas e-commerce sobre las ventas totales Retail representd un 5,5% el 4T24 versus el 4,8% el 4T23.
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Financiero

Los Ingresos Ordinarios del negocio Financiero alcanzaron los MM$ 16.777 el 4T24, un 6,2% superior al 4T23
(MM$ 15.794).

El Margen Bruto ascendié a MM$ 5.483 el 4T24, lo que representa un alza de 41,1% respecto al 4T23. EI Margen
Bruto/Ingresos al 4T24 fue de un 32,7% (en 4723 fue de 24,6%).

Los Gastos de Administracion (GA), antes de depreciacion, disminuyeron un 4,1%, desde MM$ 3.051 el 4T23 a
MM$ 2.927 el 4T24.

El Resultado Operacional alcanzé una utilidad de MM$ 2.426 el 4T24, lo que representa un aumento de 243,6%
respecto al 4T23.

El Resultado no Operacional registré una pérdida de MM$ 1.092 en el 4T24, lo que representa una disminucion
de 3,5% respecto al 4T23.

El Resultado del Segmento Financiero en el 4T24 fue una utilidad de MM$ 1.156, versus la perdida de MM$ 74
enel 4T23.

Finalmente, el EBITDA del segmento en el 4T24 fue de MM$ 2.556 (15,2% sobre ingresos), lo que representa
un aumento de 206,3% con respecto al 4723 (MM$ 834, un 5,3% sobre ingresos).
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Resumen de Hechos Relevantes e Informacion de Interés.

e Durante el mes de octubre se adquirio la propiedad en Av. Bernardo O’Higgins N° 1038, Talagante, por
un monto de MM$1.747. En este lugar operaba una de las tiendas bajo modalidad de arrendamiento.

e Durante el Gltimo trimestre del afio, se da inicio a laampliacion del Centro de Distribucion de San Ignacio,
ubicado en la comuna de Quilicura. Hasta ahora, solo una fraccion del espacio fisico se destinaba al
mecanizado del e-commerce, mientras que el resto permanecia subutilizado. Con los nuevos trabajos, se
incorporara un mecanizado de Ultima generacidon que ocupara el resto de la capacidad del centro de
distribucion para abastecer la operacion de las tiendas fisicas. Esto complementara la infraestructura ya
existente en el Centro de Distribucion principal de Pedro Montt, ubicado en la comuna de Santiago.
Gracias a esta expansion, se espera duplicar la capacidad logistica hacia las sucursales, asegurando la
operatividad necesaria para el crecimiento de los proximos afios.
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Resultados Consolidados

472024 4T2023 . . 12M2024 12M2023
MM$ MM$ MM$ MM$
Ingresos Ordinarios 75.173 68.330 6.842 10,0% 237.863  215.953 21.910 10,1%
Costos de Ventas (43293) (39.190) (4.103) 10,5% (141.528) (135579) (5.948) 4,4%
Margen Bruto 31.880 29.140 2.739 9,4% 96.335 80.374 15.961 19,9%
42,4% 42,6% 40,5% 37,2%
Gastos de Administracion (13.771)  (12.002) (1.769) 14,7% (48.359)  (44.121) (4.237) 9,6%
Depreciacién y Amortizacion (4.834) (4.837) 4 -0,1% (19.089)  (18.823) (266) 1,4%
Resultado Operacional 13275 12.301 974 7,9% 28.887  17.429 11458 65,7%
17,7% 18,0% 12,1% 8,1%
Otras ganancias (pérdidas) (39) (194) 155 -79,8% (933) (457) (476) 104,3%
Ingresos Financieros? 2.748 509 2239  439,7% 5.092 2.107 2985  141,7%
Costos financieros?® (1.919) (2.380) 461  -194% (7.427) (7.245) (181) 2,5%
Diferencias de cambio (2.236) 593 (2.829) -477,0% (3.837) 510 (4.347) -852,8%
Resultados por unidades de reajuste (67) (164) 9%  -58,9% (267) (286) 18 -6,5%
Resultado No Operacional (1512) (1.636) 123 -75% (7.372) (5.371) (2.001) 37,3%
Ganancia (Pérdida) antes de Impuestos 11.763 10.666  1.097 10,3% 21514 12.058 9456 78,4%
Impuesto a las Ganancias (2.672) (2.143) (529) 24,7% (4.214) (1.373) (2.841) 206,9%
Ganancia (Pérdida) del ejercicio 9.090 8.522 568 6,7% 17.300 10.685 6.615 61,9%
12,1% 12,5% 7,3% 4,9%
EBITDA* 18.109  17.139 970 5,7% 47976  36.252 11.724 32,3%
24,1% 25,1% 20,2% 16,8%

1.- Gastos de Administracion= Gastos de Administracién + Costo de Distribucion - Depreciacion y Amortizacion

2.- Ingresos Financieros = Ingresos Financieros por depoésitos a plazos en $y US$ més diferencia de cambio por operaciones de forward
(utilidad)

3.- Costo Financieros = Intereses , gastos bancarios y diferencia de cambio por operaciones de forward (pérdida)

4.- EBITDA: Los EBITDA del trimestre de Segmento Retail (MM $ 12.593) y Segmento Financiero (MM $ 2.556) no suman el EBITDA
consolidado (MM $ 18.109) debido a la eliminacion de arriendos relacionados (MM $ 2.890) y los derechos de uso de marca (MM $ 69). Los
arriendos y los derechos de uso en el Segmento Financiero se presentan en el “costo de venta”, por lo cual disminuye su EBITDA'y en el
Segmento Retail se presentan en "otras ganancias (Perdidas)" que no afecta su EBITDA.

Ingresos Ordinarios

En el 4T24, los Ingresos Ordinarios crecieron un 10,0% en comparacién con el mismo periodo del afio anterior,
impulsados principalmente por el Segmento Retail, que registré un incremento del 11,2%. Este crecimiento en
Retail, en linea con la tendencia de los ultimos trimestres, refleja el éxito de nuestra estrategia de “moda al mejor
precio” y ha sido posible también gracias a las mejoras operacionales implementadas en los Ultimos afios. Por su
parte, los ingresos del Segmento Financiero mostraron un crecimiento mas moderado, con un aumento del 6,2%
en el 4T24, asociado principalmente a la expansion organica de la cartera de clientes.
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Ingresos Ordinarios (MMS$)
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La evolucion durante el ejercicio 2024 de la participacién de los Ingresos Retail dentro de los Ingresos Ordinarios
es la siguiente:

Participacion Ingresos Retail (%0)
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Margen Bruto

En el 4T24, el Margen Bruto sobre Ingresos disminuyo en 0,2 pp respecto al 4123, principalmente a la baja en el
margen del Segmento Retail.

Margen Bruto / Ingresos Ordinarios (%)
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Gastos de Administracion (sin Depreciacion y Amortizacion)

En el 4T24, los Gastos de Administracion (GA) crecieron un 14,7% en comparacion con el 4T23. Este aumento
responde principalmente a los esfuerzos operativos para alcanzar los ingresos necesarios en el trimestre de mayor
actividad del afio, lo que exige un alto nivel de operacion. Actualmente, las medidas de control en este &mbito se
mantienen, aunque con una exigencia menor respecto al mismo periodo del afio pasado, cuando la prioridad de
la compafiia estaba en la contencidn del gasto.

GA, sin Depreciacién y Amortizacion (MM$)
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GA (sin Dep. y Amort.) / Ingresos Ordinarios (%0)
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E
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En el 4T24, el EBITDA creci0 un 5,7%, mientras que el margen EBITDA disminuy6 en 1,0 pp en comparacion
con el 4T23, manteniéndose en rangos similares a pesar de la leve reduccion.

EBITDA (MM$)
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Margen EBITDA (%)
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Resultado Operacional y Ganancia (Pérdida) del ejercicio

La utilidad del ejercicio en el 4T24 alcanz6 los MM$ 9.090, lo que representa un incremento del 6,7% frente a
los MM$ 8.522 registrados en el 4T23. Este resultado se atribuye principalmente al crecimiento de los ingresos
y por mayor Margen Bruto de ambos segmentos.

Resultado Operacional, Ebit (MMS$)
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Ganancia (Pérdida) del ejercicio (MMS$)
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Resultados Segmento Retail

472024 4T2023 . Var. 12M2024 12M2023
MM$ MM$ % MM$ MM$
Ingresos Ordinarios 58.396 52,537  5.859 112% 172739  154.332 18.407 11,9%
Costos de Ventas (34.958) (30.864) (4.094) 13,3% (112.524) (102.098) (10.426) 10,2%
Margen Bruto 23438 21.673 1.765 8,1%  60.215 52.234 7.981 15,3%
40,1% 41,3% 34,9% 33,8%
Gastos de Administracién (10.844) (8.951) (1.894) 212% (36.963) (34.532)  (2431) 7,0%
Depreciacién y Amortizacién (4.704) (4.709) 5 -0,1% (18.602) (18.243) (359) 2,0%
Resultado Operacional 7.890 8.013 (123) -15% 4.650 (541) 5.190 960,2%
13,5% 15,3% 2,7% -0,4%
Resultado No Operacional 2.539 3.078 (539) -17,5% 8.893 7.369 1.523 20,7%
Ganancia (Pérdida) antes de Impues  10.429  11.091  (663) -6,0%  13.542 6.829 6.714 98,3%
Impuesto a las Ganancias (2.494) (2.495) 1 0,0% (2.615) (558) (2.057) 368,2%
Ganancia (Pérdida) del ejercicio 7.935 8.596  (662) -7,7%  10.927 6.270 4.657 74,3%
13,6% 16,4% 6,3% 4,1%
EBITDA? 12593 12722 (129) -10% 23251 17.702 5.549 31,3%
21,6% 24,2% 13,5% 11,5%

1 Gastos de Administracion= Gastos de Administracion + Costo de Distribucién - Depreciacion y Amortizacion
2 Ebitda = Resultado operacional + Depreciacion y amortizacion

Ingresos Retail

Los ingresos por ventas en el Segmento Retail crecieron un 11,2% en el 4T24 en comparacién con el 4T23, en
linea con el resultado general del afio y la tendencia de los trimestres anteriores. La combinacion de mejoras
operativas en tiendas y logistica, junto con una propuesta comercial alineada con nuestro enfoque de moda a bajo
precio, explica en gran medida estos resultados.

Ingresos Retail (MM$)
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Participacion de ventas al contado

En el 4T24, las ventas al contado aumentaron en 0,7 pp respecto al 4T23, alcanzando un 84% en el Gltimo afio,
lo que sugiere una tendencia de estabilidad en este indicador.

Participacion de ventas al contado (%)

2022 12023 m 2024

0.7
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83,7%
83,2%
84,0%

78.8%
80,9%
77.4%
N 79,6% \
83,2%
78.2%
80,7% o
. |
81,4%
79.7%
78.6%
81,3% \
84,0%

1T K1) 4T 12M

Same Store Sales (SSS) (*)

En el 4T24, las ventas a tiendas iguales crecieron un 13,1% respecto al 4T23, lo que se atribuye a un esfuerzo
constante por mejorar la oferta comercial y las operaciones que la soportan, y manteniendo la tendencia de
crecimiento desde el 4T23. Cabe destacar que este 4T24 crece sobre un trimestre que ya habia aumentado un
10,3%, es decir, con una base comparativa mas exigente que los trimestres anteriores de este mismo afio.

SSS
33,2% 34,2%

0,
10,3% g 19 15,1% 16.2% 43104
’ , 0

-0,4%
-3,6% ’
_9’2% '6,5%
-29,4%

1T22 2T22 3722 4722 1723 2T23 3T23 4723 1724 2T24 3724 4724

(*) Venta neta (sin IVA y sin recargo financiero)
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Stock de Productos para la Venta al cierre del 4724 (*)

El inventario general se encuentra dentro del rango de manejo normal de la compafiia. El inventario de toda
temporada se mantiene similar al de los dos afios anteriores, y las diferencias de mayor verano y menor invierno
se ajustan a la estrategia definida para el cierre del afio. Esta estrategia busca robustecer el periodo de liquidacion
y mantener el ingreso de la mercaderia de invierno con un adelanto de temporada menos agresivo.

Stock de Productos para la Venta (MMS$)
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10.000
)
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412022 472023 472024

(*) Stock disponible para la venta en tiendas y centros de distribucién (no incluye mercaderias en transito desde el proveedor)
Margen Comercial (*)

El Margen Comercial experimentd una disminucion de 1,5 puntos porcentuales, pasando del 55,8% en el 4T23
al 54,3% en el 4T24. Este trimestre, y especialmente en diciembre, se implementd una estrategia comercial
agresiva y focalizada en precios bajos, particularmente para nuestros productos de mayor moda. Ademas, el
diferencial en el tipo de cambio de los productos ingresados en comparacion con el afio pasado también impacto
negativamente en este indicador de margen.

Margen Comercial (%)

2022 ©2023 =2024

-1,5
4,7 3,5 ~
’ -0,2
/ 0,4 \ o
(=)
o0 e
,--"-H S? mﬁ 89‘
X o o toN =1
& s |5 o < Z S B
el - " o v o o e =0
P [sa) (o] 32 =) N e [ ol
v v 9, Y o ol TS T
= B = | = -
v Qn
X2 e
e
o0 =
=t O\n
o]
R
1T 2T 3T AT 12M

(*) Margen Comercial = (Ingreso Ordinarios - Costo de Mercaderia) / Ingresos Ordinarios.
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Venta Bruta e-commerce

El aumento del 26,3% en las ventas del e-commerce en el 4T24, respecto al 4T23, refleja la continua tendencia
de crecimiento de este canal, que ha superado ampliamente el crecimiento de nuestras tiendas fisicas. En los
altimos dos afios, hemos realizado importantes inversiones en logistica, capacidad y experiencia del sitio, junto
con un esfuerzo por ampliar la oferta comercial mediante un mix exclusivo que ya representa una proporcion
relevante de las ventas de este canal.

E-commerce Venta Bruta (MM$)
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Participacion de e-commerce sobre Venta Bruta (%)
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Resultados Segmento Financiero

472024 472023
MM$

MM$

)

Var. 12M2024

MM$

12M2023
MM$

Ingresos Ordinarios 16.777 15.794 983 6,2% 65.123 61.621 3.502 5,7%

Costos de Explotacion (11.294) (11.908) 615 -52%  (40.649)  (41.909) 1261  -3,0%

Margen Bruto 5.483 3.886 1.597 41,1% 24475 19.712 4763 24,2%
32, 7% 24,6% 37,6% 32,0%

Gastos de Administracion * (2927) (3.051) 124 -41%  (11.395) (9.589)  (1.806) 18,8%

Depreciacion y Amortizacion (130) (128) 2 1,3% (488) (581) 93 -16,0%

Resultado Operacional 2.426 706 1.720 243,6% 12.592 9.542 3.050 32,0%
14,5% 4,5% 19,3% 15,5%

Resultado No Operacional (1.092) (1.132) 40 -3,5% (4.620) (4.313) (307) 7,1%

Ganancia (Pérdida) antes de Impuestos 1334 (426) 1760 413,4% 7.972 5.229 2.743 525%

Impuesto a las Ganancias (178) 352 (530)  -150,7% (1.599) (815) (784)  96,3%

Ganancia (Pérdida) del ejercicio 1.156 (74) 1.230 1664,4% 6.373 4414 1959 44,4%
6,9% -0,5% 9,8% 7,2%

EBITDA? 2.556 834 1722 206,3% 13.079  10.123 2957 29.2%
15,2% 5,3% 20,1% 16,4%

1 Gastos de Administracion= Gastos de Administracion + Costo de Distribucion - Depreciacion y Amortizacion
2 Ebitda = Resultado operacional + Depreciacion y amortizacion

Ingresos Segmento Financiero

Los ingresos ordinarios del Segmento Financiero crecieron un 6,2% en el 4T24 respecto al 4723, impulsados
principalmente por el incremento en el tamafio promedio de la cartera durante los Gltimos 12 meses, la cual ha
mantenido un crecimiento organico sostenido en los Gltimos tres afios.

Ingresos Segmento Financiero (MM$)

2022 ©2023 =2024
5,1% 6,4% 5,0% 6,2%
[+ o] u = uy — [+.0] ~— — O =t —
[+ o] v [+ o] o v (o] D O =t co O —
m 2 w2 S a a
— G \O [ag] Vg \O =t g o wy Vg \O
— 2 — — — — — — — — — —
1T 2T 3t AT

54.961
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65.123

19



tricetc ANALISIS RAZONADO 4T 2024

Antecedentes generales de la Cartera de Clientes

Afio 2023 2024

Trimestre Unidad 1T 2T 3T 4T 12M 1T 2T 3T 4T 12M
Cartera Bruta MM$ | 91456 91.282 90.319 96.624 92629 94.806 95.369 107.755

Castigos Incobrables MM$ 6.923 8.100 7.352 6.152  28.527 6.162 5.702 5.296 5.566 22.726
Gasto en Provisiones Incobrables MM$ 7.082 6.715 6.486 6.971  27.255 5.455 5.326 5.281 6.683  22.745
Gasto Prov. por Pasivo Contingente MM$ (10) (96) (22) 27) (156) 68 257 28 (53) 301
Stock Provisiones Incobrables ® MM$ | 21.809 20.425 19.559 20.378 19.671 19.295 19.280 20.397

Clientes Activos Miles 429 425 408 434 414 421 422 459

Deuda Promedio M$ 213 215 222 223 224 225 226 235

Tasa de Riesgo @ % 8%  224% 217%  211% 212%  204%  202%  189%

% Castigo 12 meses/Cartera Bruta % 244%  292%  316%  295% 300% 268% 244% 211%

% Castigo Neto 12 meses/Cartera Bruta % 211%  260% 282%  263% 265% 233% 211% 182%

(1) Stock no incluye provision de incobrable por pasivo contingente
(2) Tasa de Riesgo = Stock de Provision Incobrable /Cartera Bruta

Provision de Incobrables (*)

El gasto por provision de incobrables en el 4T24 fue de MM$ 6.683, registrando una disminucion del 4,1%
respecto al 4T23. Esta baja se explica principalmente por la mejora en los indicadores generales de mora y un
menor nivel de castigos registrados en el periodo, todo esto en un contexto donde la cartera creci6 un 11,5%.

Gasto provision incobrable (MM$)

9027 2023 =200/
2022 2023 2024 -16.5%
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s 0]
N =
2 [Tp]
) N
N ==
[a]
23.0% -
23.0%
-20.7% -4.1%
’ -18.6%
[6)] [a]] [Tp] w Tp} [{o] — (o] — — — o™
o [s0] [Tp] (9] — (9] (8)] [s0] s 0] [a] M~ [s0]
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Nota: No incluye provision de incobrable por pasivo contingente.
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Clientes Activos (*)

Al cierre del 4T24, el nimero de Clientes Activos aumento un 5,7% en comparacion con el 4T23, alcanzando un
total de 458.592 clientes, en linea con el crecimiento de la cartera.

Clientes Activos

2022 2023 12024
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(*) Clientes Activos = Todo cliente que mantiene una deuda pendiente.
Cartera Bruta

La cartera creci6 un 11,5% al cierre del 4T24 en comparacion con el 4T23, en linea con el objetivo de la empresa
de incrementar su volumen de manera conservadora en el tiempo. Sin embargo, en este Gltimo trimestre del afio
se observa una aceleracion en el crecimiento, sustentada en el logro de mantener los indicadores de mora en
niveles bajos, condicion clave para impulsar una mayor expansion de la cartera.

Cartera Bruta (MM$)
0
2022 2023 2024 3.9% 5.6% 11.5%
1.3%
w9 S % ®© N o 9 - PR
N o o N - 5 N S 3 8 8
i ° |© g © 8 &
R
= 21 31 41
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Cartera de Clientes:

El siguiente grafico muestra la evolucién de la cartera y el nimero de clientes con deuda, reflejando la tendencia
de crecimiento mencionada y la relacién entre ambos indicadores.

Cartera (MMS$) y Clientes (MN°)
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Colocaciones

Durante el 4T24, el flujo total de colocaciones alcanz6 los MM$ 72.805, lo que representa un incremento del
22,5% respecto al mismo periodo del afio anterior (4T23). Al analizar las variaciones por cada linea de negocio
en comparacion con el 4T23, se observan los siguientes resultados:

e En el segmento de Comercios Asociados, se registré un crecimiento del 20,0%, consolidando el uso de
nuestra tarjeta en el multicomercio como la principal linea de crédito, con una participacion del 64,1%
en las colocaciones de capital.

e En Avance en Efectivo, el incremento fue del 49,4%, pasando de MM$ 10.029 a MM$ 14.980,
aumentando su participacion hasta el 20,6%, el 4T24.

e Por su parte, las Ventas a Crédito en Tiendas experimentaron un aumento del 6,4%, y su participacion en
el total de colocaciones bajo al 15,3%, en comparacion con el periodo anterior.

Estos resultados responden a nuestra estrategia de expansion de la cartera, priorizando incrementos moderados
en las lineas disponibles para clientes de bajo riesgo y respaldados, ademas, por el crecimiento en la base de
nuevos clientes. Asimismo, el area de riesgo monitorea continuamente esta evolucion para garantizar la
estabilidad y calidad de la cartera.
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Colocaciones de Capital 4T (MM$)

Venta Mercaderia Avance en Efectivo Muticomercio
2.7% /2’% 72.805
-
57.872 59.416
46.661
39.561 38.890
6.667 10.029 14.980
11.644 10.497 11.164
4T22 4T23 4T24

A continuacion, se presentan los graficos que ilustran la composicién de las colocaciones y los montos colocados
por trimestre, evidenciando que la distribucion por lineas de negocio se ha mantenido relativamente estable a lo

largo del tiempo.

Colocaciones de Capital (%0)

Venta de Mercaderia Avance en Efectivo Multicomercio

638% gogw 67,8% 650% e69% 650% @820 681% 67,7% 684% 655%  641%

15,0%
200% 4480 1920 14,3%  189%  159% 1909 19,0% 11.5% 169%  20.6%

16,3%  154% 129y 129% 189% 161%  159% 129% 133% 201%  17,7%  153%

1122 1723 1124 2122 2723 2124 37122 37123 3124 4722 4723 4724
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Colocaciones de Capital (MMS$)

Venta Mercaderia Avance en Efectivo Muticomercio Internacional Total
80.000 - 72.805

70.000 -
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i 55.474 : -
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Colocaciones de Capital 12M (MM$)
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Participacion de Venta a Crédito con Tarjeta Visa Tricot en tiendas Tricot

La participacion de las ventas realizadas con la Tarjeta Visa Tricot en las tiendas Tricot disminuy6 en 0,7 pp
durante el 4T24, en comparacion con el mismo periodo del afio anterior (4T23)
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Deuda Promedio (*)

Durante el 4T24, la deuda promedio por cliente aumenté un 5,5% en comparacion con el 4T23, manteniéndose
relativamente estable en términos reales al ajustar por inflacién.

Deuda promedio (M$)
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(*) Cartera vigente bruta dividida por nimero de clientes activos con deuda.
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Plazo Promedio (*)

El plazo promedio de las colocaciones se mantuvo similar con el trimestre del afio anterior, con 6,2 meses en el
4T24, manteniéndose en rangos similares desde 2022.

Plazo Promedio (Meses)

2022 =2023 =2024

6,5
6,4 6.3

6,2 6,2 6,2 6,2

6,1
' 6,1
6.0 6,0

59

1T 2T K1) 4T

(*) Corresponde al plazo promedio de los negocios que se originaron en cuotas. No incluye la condicion de pago de Revolving.

Stock de Provisiones (*)

El nivel de provisiones aument6 un 0,1% entre el 4T24 y el 4T23. Este incremento esté directamente relacionado
con el crecimiento del tamafio de la cartera; sin embargo, este aumento es menor al registrado en la cartera, lo
que refleja de manera favorable la evolucion del indicador de tasa de riesgo.

Stock de Provisiones (MM$)
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(*) Por deuda de clientes vigentes.
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Tasa de Riesgo (*)

La Tasa de Riesgo registré una disminucién de 2,2 pp en el 4724, pasando del 21,1% al 18,9% en comparacion
con el mismo periodo del afio anterior (4T23), lo que representa el nivel mas bajo del periodo en analisis. Este
descenso se atribuye al efectivo trabajo de control de lamoray la gestion del riesgo que la compafiia ha mantenido
durante este periodo.

Tasa de Riesgo (%0)
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(*) Stock de Provision Incobrable /Cartera de Clientes (de deuda vigente).
Cartera Renegociada (*)

El porcentaje de cartera renegociada presenta una disminucion de 1,3 pp en comparacion con el mismo periodo
del afio anterior (4T23) y de 2,1 pp respecto al trimestre inmediatamente anterior, lo que esta en linea con el
control de la mora previamente descrito.

Cartera Renegociada / Cartera Bruta (%)
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(*) En esta clasificacion se incluye todo cliente que haya repactado su deuda. Esta condicion se mantiene hasta que el cliente complete el
pago total de dicha operacion.
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Mora 90 dias

El indicador de morosidad a 90 dias, calculado sobre la cartera bruta, experimentd una disminucion de 1,9 pp en
comparacion con el 4T23, lo que se refleja en la mejora de los indicadores de la tasa de riesgo y las provisiones
de incobrables mencionados anteriormente.

Mora 90 dias /Cartera Bruta (%bo)
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Castigos

Los castigos realizados durante el 4T24 alcanzaron M$ 5.566, lo que representa una disminucién del 9,5% en
comparacion con el 4T23, alinedndose con la reduccion de la mora a 90 dias y la Tasa de Riesgo. Esta baja resulta
aun mas relevante al considerar el incremento en términos absolutos del tamafio de la cartera, lo que destaca la
efectividad de las estrategias implementadas.

Castigos (MM$)
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Recupero de Castigos

El recupero de castigos disminuyd un 9,7% en el 4T24 en comparacion con el 4T23. Esta reduccién es esperable,
dado que este indicador esta estrechamente vinculado a la disminucién de los castigos, tanto en términos absolutos
como en relacion con el tamafio de la cartera.

Recupero de Castigos (MMS$)
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Castigos Netos/Cartera Bruta (%)

La reduccion en los Castigos Brutos se ha reflejado en una mejora del indicador de Castigos Netos
Trimestre/Cartera Bruta, incluso considerando la menor recuperacion de castigos. Este indicador alcanz6 un 4,5%
en el 4T24, por debajo del 5,5% registrado en el mismo periodo del afio anterior (4T23).
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Castigos Netos Ultimos 12 Meses / Cartera Bruta (%)

m2022 2023 2024
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Meses de Cobertura de Provision por Incobrables (*)

El indice de cobertura sobre los castigos futuros alcanzo los 13,2 meses en diciembre de 2024, superando en 2
meses los 10,8 registrados en diciembre de 2023. Este resultado refleja la solida cobertura generada en
provisiones, practicamente triplicando el duration de nuestra cartera.

N° Meses De Cobertura Sobre Castigos Netos Futuros
13,2
s 12,4
11,5 :
10,8 10,8 10,8 10,8 113
I | I I I | I I I
2123 3123 at23 1123 2123 3123 at23 1124 2124 3124 at24

(*) Este indice se calcula sobre el stock de 12 meses atras de la provision de incobrable (vigente y contingente) dividido en el promedio
de los castigos netos de recupero de los 12 dltimos meses.
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Recaudaciones

La recaudacidn se mantiene en niveles muy saludables, con un incremento en linea con la variacién de la cartera.
En el 4T24, la tasa de recaudacién alcanzd un 25,1%, frente al 23,3% registrado en el 4T23. De manera general,
esto sugiere que la cartera podria recuperar lo colocado en un periodo cercano a 4 meses.

Recaudacion (MMS$)
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Andlisis del Balance General

Resumen Balance 31-12-2024 31-12-2023 Var MM$ Var %
Activos MM $ MM $

Total activo corriente 187.910 165.196 22.714 13,7%
Total activo, no corriente 158.922 162.190 (3.267) -2,0%
Total Activos 346.832 327.386 19.446 5,9%
Total pasivos, corrientes 109.922 93.873 16.049 17,1%
Total pasivos, no corrientes 94.493 98.256 (3.763) -3,8%
Total Pasivos 204.415 192.129 12.286 6,4%
Total Patrimonio 142.417 135.257 7.161 5,3%

Total de Pasivos y Patrimonio 346.832 327.386 19.446 5,9%

Activos, Pasivos y Patrimonio

Los activos totales presentaron un aumento de MM$ 19.446, es decir, un 5,9% mas al 31 de diciembre de 2024
en comparacion con el 31 de diciembre de 2023. Esta incremento se da por aumento en Cuentas por Cobrar por
MM$ 12.316, Inventarios por MM$ 5.815, Propiedades de plantas y equipos por M$ 6.236 y disponible en Caja,
depositos a plazo por MM$ 2.870, y por reducciones de activos por derechos de uso por MM$ 3.765, menores
activos por impuestos por MM$ 3.601, entre otros.

Los pasivos totales aumentaron un 6,4%, equivalente a MM$ 12.286. Este aumento se explica principalmente
por aumentos de los préstamos bancarios y coberturas por MM$ 11.675 (cartas de créditos por Comercio
Exterior por MM$ 6.711, aumento neto de amortizaciones de préstamos en pesos y UF por MM$ 5.036 y rebaja
de cobertura de Forward por MM$ 72), cuentas por pagar a proveedores nacionales por MM$ 2.883 y Provisiones
por Beneficios a los empleados por MM$ 1.481, menos los pasivos de arriendos financieros por MM$ 4.234.

El patrimonio aument6 en MM$ 7.161 principalmente por el resultado a 31 de diciembre 2024, efecto neto de
provision de dividendo y pagos por MM$ 1.628, aumento de resultado del periodo anterior, por MM$ 6.615 y
por menor pérdida actuarial de las IAS por MM$ 1.083.

Liquidez

Indicadores Unidades 31-12-2024 31-12-2023
Liguidez Corriente® Veces 1,7 1,8
Razén Acida’ Veces 1,3 1,4
Capital de Trabajo’ MM$ 77.988 71.323

3 Liquidez Corriente = Activo Corriente / Pasivo Corriente.
4 Razon Acida = (Activo Corriente — Inventario) / Pasivo Corriente

5 Capital de Trabajo = Activo Corriente - Pasivo Corriente.

Los indices de liquidez no muestran una variacion significativa entre diciembre de 2024 y el mismo mes del 2023,
manteniéndose dentro de los rangos historicos para nuestra empresa. El aumento en el Capital de Trabajo esta
relacionado principalmente con el incremento de los deudores comerciales y los inventarios.
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Endeudamiento

ANALISIS RAZONADO 4T 2024

Indicadores Unidades 31-12-2024 31-12-2023
Leverage ° Veces 1,4 1,4
Leverage Neto’ Veces 1,0 1,0
DFN /Ebitda ® Veces 0,4 0,3
Cobertura de Gastos Financiero ° Veces 6,5 5,0
Nivel de Endeudamiento Financiero Neto™ Veces 0,1 0,1
Razon Pasivo Corriente™* % 53,8% 48,9%
Razon Pasivo No Corriente™ % 46,2% 51,1%

6 Leverage = (Pasivos Totales ) / Total Patrimonio

7 Leverage Neto = (Pasivos Totales - Efectivo y equivalente de efectivo - Otros activos financieros de Cy L/Plazo) / Total Patrimonio
8 DFN / EBITDA = Deuda Financiera Neta (DFN) 6 "Otros pasivos financieros de C y L/Plazo - Efectivo

y equivalente de efectivo - Otros activos financieros de Cy L/Plazo” / EBITDA Ultimos 12 meses.

9 Cobertura de Gastos Financieros = EBITDA ltimos 12 meses / Gastos Financieros Ultimos 12 meses.

10 Nivel de Endeudamiento Financiero Neto = DFN (Otros pasivos financieros de C y L/Plazo - Efectivo
y equivalente de efectivo - Otros activos financieros de Cy L/plazo)/ Total Patrimonio

11 Razon Pasivo Corriente = Pasivo Corriente / Pasivo Totales
12 Razdn Pasivo No Corriente = Pasivo No Corriente / Pasivo Totales

A diciembre de 2024, los indices de endeudamiento se mantienen estables respecto a diciembre de 2023, sin
variaciones en los indicadores de Leverage y Leverage Neto. Por su parte, la cobertura de gastos financieros
mejord, impulsada por la reduccion de los costos financieros en los tltimos 12 meses y el incremento del EBITDA
en el mismo periodo.

Leverage
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Leverage Neto
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La proporcion de pasivos de corto plazo respecto al total de pasivos aument6 de 48,9% en el 4T23 a 53,8% en el
4T24. Este ajuste refleja el efecto combinado de la amortizacion de préstamos existentes y la contratacion de
nueva deuda.

Estructura de Pasivos
= Corto Plazo Largo Plazo

51,1% 46,2%

472023 472024
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Actividad

Indicadores Unidades  31-12-2024 31-12-2023
Rotacion de Inventario™ Veces 3,5 3,6
Permanencia de Inventarios™ Dias 103 101
Rotacion de Activo ™ Veces 0,7 0,7

13 Rotacién de Inventario = 360/ Permanencia de Inventarios
14 Permanencia de Inventarios = ((Inventario - Mercaderia en Transito)/(Costo de Mercaderia 12 Meses)/360)

15 Rotacién de Activo = Ingresos Ordinarios 12 Meses / Activos Total del Periodo

El ratio de Permanencia de Inventarios se mantiene dentro de rangos normales y sin variacion el de Rotacion de
Activo.

1T 2T 3T 4T
157 150
138 138
124
e 120
99 101 105 103
69
2022 2023 2024

Rentabilidad

Indicadores Unidades 472024 472023 12M2024 12M2023
Rentabilidad del Patrimonio, ROE *® % 6,7 6,5 12,8 8,2
Rentabilidad del Activo ROA *° % 2,8 2,6 5,3 3,3
Margen EBITDA % % 24,1 25,1 20,2 16,8
Margen Utilidad ** % 12,1 12,5 7,3 4,9

18 ROE (Return over Equity ) = Utilidad del Periodo / Patrimonio Periodo Pasado
19 ROA (Return over Assets) = Utilidad del Periodo/ Activos Periodo Pasado

20 Margen EBITDA = EBITDA del Periodo / Ingresos Ordinarios del Periodo

21 Margen Utilidad = Utilidad del Periodo/ Ingresos Ordinarios del Periodo

En general, todos los indicadores de rentabilidad han mostrado un incremento en comparacién con el mismo
periodo del afio anterior, como consecuencia de la utilidad del 4T24 y especificamente del afio, tal como se ha

expuesto previamente en este informe.
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Estado de Flujos de Efectivo

31-12-2024 31-12-2023 var. MM$ | Var. %

MM$ MM$
Consolidado
Flujo neto positivo originado por actividades de la operacion 32.496 31.423 1.073 34%
Flujo neto originado por actividades de financiamiento (21.827) (16.402) (5.425) 33,1%
Flujo neto negativo originado por actividades de inversion 1.924 (10.785) 12.709 -117,8%
Variacion Neta del Efectivo y Efectivo Equivalente 12.592 4.236 8.356 197,3%
Saldo Inicial de Efectivo y efectivo Equivalente 34.859 30.623 4.236 13,8%
Saldo Final de Efectivo y efectivo Equivalente 47.451 34.859 12.592 36,1%
Segmento Retail
Flujos de operacién de los segmentos 38.095 32.755 5.340 16,3%
Flujos de financiamiento de los segmentos (27.817) (18.554) (9.263) 49,9%
Flujos de inversion de los segmentos 2.471 (10.307) 12.778 -124,0%
Variacion Neta del Efectivo y Efectivo Equivalente 12.749 3.894 8.855 227,4%
Saldo Inicial de Efectivo y efectivo Equivalente 31.475 27.581 3.894 14,1%
Saldo Final de Efectivo y efectivo Equivalente 44,224 31.475 12.749 40,5%
Segmento Financiero
Flujos de operacion de los segmentos (5.599) (1.332) (4.267) 320,4%
Flujos de financiamiento de los segmentos 5.990 2.152 3.838 178,3%
Flujos de inversion de los segmentos (547) (478) (69) 14,5%
Variacion Neta del Efectivo y Efectivo Equivalente (157) 342 (499)| -145,8%
Saldo Inicial de Efectivo y efectivo Equivalente 3.384 3.042 342 11,2%
Saldo Final de Efectivo y efectivo Equivalente 3.227 3.384 (157) -4,6%

El flujo operacional experimentd un aumento de MM$ 1.073, principalmente, por mayores pagos a proveedores
y personal por MM$ 35.794, y de una mayor recaudacion por venta de MM$ 37.407.

El flujo por actividades de financiamiento disminuyo en MM$ 5.425, originado principalmente, por un
incremento en los pagos de dividendos por MM$ 4.645 y una disminucion en la obtencion de financiamiento neto
de pagos (incluido las cartas de créditos por Comercio Exterior) por MM$ 561.

El flujo neto originado por las actividades de inversion presenté un aumento de MM$ 12.709, explicado
principalmente por un aumento en la gestiéon de instrumentos financieros por MM$ 16.158, neto de una mayor
inversion en activos fijos equivalente a MM$ 3.382.
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Analisis de Riesgos y su Administracion

Los principales riesgos a los cuales esta expuesta la Compariia se presentan en forma resumida a continuacion.
Una descripcion més detallada se presenta en el punto 2), “Riesgos financieros y regulatorios” de la “Nota 3,
“Instrumentos Financieros y Administracién del Riesgo Financiero” de los Estados Financieros del periodo.

a) Riesgos financieros

a.1) Riesgos de mercado
a.1.1) Riesgo de tipo de cambio
a.1.2) Riesgo de tasa de interés
a.1.3) Riesgo de inflacién

a.2) Riesgo de liquidez

a.3) Riesgo de crédito asociado a las cuentas por cobrar de clientes

b) Riesgos regulatorios

b.1) Riesgo Legal
b.1.1 Proyecto de ley que modifica la Ley 19.628 en materia de registro de deudores.
b.1.2 Proyecto de ley que modifica régimen de gratificaciones del Codigo del Trabajo.
b.1.3 Proyecto de ley de reforma de pensiones.

b.1.4 Proyecto de ley que mejora la proteccion de las personas consumidoras en el &mbito de sus intereses
individuales fortaleciendo al Servicio Nacional del Consumidor y establece otras modificaciones que
Indica.

b.1.5 Modifica la Ley N° 19.496, que establece normas sobre proteccién de los derechos de los
consumidores, para restringir los dias y horas habiles para efectuar llamadas telef6nicas y visitas de
cobranza extrajudicial.

b.2) Riesgos de seguridad de la informacion
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ANEXO |

ANTECEDENTES GENERALES

Afio 2023 2024

Trimestre Unidad 1T 2T 3T 4T 12M 1T 2T 3T 4T 12M
Tricot N° 107 107 106 107 105 105 105 105

Tricot Connect N° 11 11 11 11 3 3 1 -

Total N° de Tiendas N° 118 118 117 118 108 108 106 105

Ingresos de Explotacion MM$ 47.131 55.468 45.024 68.330 215.953 | 50.331 62.147 50.212 75.173 237.863
EBITDA MM$ 4.054 9.177 5.883 17.139 36.252 8.779 13.443 7.646 18.109 47.976
Resultado Final MM$ -912 2.742 333 8.522  10.685 1.492 5.672 1.046 9.090 17.300
Margen de Utilidad MM$ -1,9% 4,9% 0,7% 12,5% 4,9% 3,0% 9,1% 2,1% 12,1% 7,3%
Deuda Financiera Neta / EBITDA (1) Veces 0,7 0,2 0,5 0,3 0,5 0,2 0,5 0,4

Nivel de Endeudamiento Financiero Neto (2) Veces 0,1 0,1 0,1 0,1 0,2 0,1 0,2 0,1

Cobertura de Gastos Financieros (3) Veces 3,4 3,1 3,8 5,0 6,6 7,1 53 6,5

Leverage (4) Veces 1,4 1,3 1,3 1,4 1,4 1,3 1,3 1,4

Leverage Neto (5) Veces 1,1 0,9 1,0 1,0 1,0 0,9 0,9 1,0

Liquidez Corriente (6) Veces 2,0 2,1 1,9 1,8 1,8 1,9 2,0 1,7

Razo6n Acida (7) Veces 1,6 1,8 15 1,4 1,3 1,6 1,6 1,3

Capital de Trabajo (8) MM$ 69.631  70.012 66.404 71.323 66.252  76.581  82.357  77.988

Razén Pasivo Corriente % 40,3% 376%  42,1%  48,9% 479%  47,0%  453%  53,8%

Razo6n Pasivo No Corriente % 59,7% 62,4% 57,9% 51,1% 52,1% 53,0% 54,7%  46,2%
Rentabilidad del Patrimonio (9) % -0,7% 2,1% 0,3% 6,5% 8,2% 1,1% 4,2% 0,8% 6,7% 12,8%
Rentabilidad del Activo (10) % -0,3% 0,9% 0,1% 2,6% 3,3% 0,5% 1,7% 0,3% 2,8% 5,3%

1 DFN / EBITDA = DFN (Otros pasivos financieros de C y L/Plazo - Efectivo y equivalente de efectivo - Otros activos financieros de C y L/Plazo) /
EBITDA (ltimos 12 meses.

2 Nivel de Endeudamiento Financiero Neto = DFN (Otros pasivos financieros de C y L/Plazo - Efectivo y equivalente de efectivo - Otros activos
financieros de C y L/Plazo)/ Total Patrimonio

3 Cobertura de Gastos Financieros = EBITDA Ultimos 12 meses / Gastos Financieros dltimos 12 meses

4 Leverage = (Pasivos Totales ) / Total Patrimonio

5 Leverage Neto = (Pasivos Totales - Efectivo y equivalente de efectivo - Otros activos financieros de C y L/Plazo) / Total Patrimonio

6 Liquidez Corriente = Activo Corriente / Pasivo Corriente.

7 Razén Acida = (Activo Corriente — Inventario) / Pasivo Corriente

8 Capital de Trabajo = Activo Corriente - Pasivo Corriente.

9 ROE (Return over Equity ) = Utilidad del Periodo / Patrimonio Periodo Pasado

10 ROA (Return over Assets) = Utilidad del Periodo/ Activos Periodo Pasado
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ANEXO 11

EMPRESAS TRICOT S.A.Y SUBSIDIARIAS t :
ricet
Estados de Situacion Financiera Consolidados
Al 31 de diciembre de 2024 y 2023
(En miles de pesos chilenos — M)

ACTIVOS Nota N M.A2.2024 31422023
MS M3s
Activos Comientes
Efedivo v equivalente de efedivo (4) 47 .451.032 34.858.827
Otros activos financieros (3) 3.797.606 12.681.917
Otros activos no financieros (9} 985.952 1.356.648
Deudores comenciales y otras cuentas por cobrar, neto (6) 53 454925 &1.148.950
Inwentarios (3} 40210254 34304 832
Adivos por impuestos (18) - Tod 921
Total activos comientes 187.908.773 165.196.095
Activos no Corrientes
Otros activos financieros (3} 6.825.611 9664313
Otms activos no financieros 9} 1.735.887 1.657.065
Addivos intan gibles distintos de la plusvalia (10} 221689 2349275
Propiedades, planta y equipo, neto (11} 66.831.816 605596.016
Addivos por derecho a usar bienes en arrendamiento (12} 68.375.274 72138822
Activos porimpuestos diferidos (13} 12.936.812 15.783.254
Total activos, no corientes 158 522259 162185745
Total Activos 346.832.064 327.385.840

Las notas adjuntas forman parte integral de estos Estados Financieros Consolidados
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EMPRESAS TRICOT 5.A. Y SUBSIDIARIAS t :
ricet
Estados de Situacion Financiera Consolidados
Al 31 de diciembre de 2024 y 2023
(En miles de pesos chilenos — M3)

PASIVOS Y PATRIMON IO Mota N*® 31.12.2024 31.12.2023
M$ M$
Pasivos Comientes
Otrmos pasivos financieros corrientes (14) 65.378.909 56.657 545
Obligaciones por contrato de arrendamiento (15) 11.852.949 11.145.868
Cuentas por pagar comerciales y otras cuentas por
pagar (16} 15.334724 12.451 467
Cuentas por pagar a entidades relacionadas {7} 3.636.163 3.408.5963
Otras provisiones (17} 1.756.024 1.338.441
Pasivo por impuestos (18) 1.212.754 -
Provisiones por beneficio a los empleados (19) 6.891.400 5578423
Otros pasivos no financieros 20} 3. 258876 3292 261
Total pasivos cormentes 109.921.799 93872973
Pasivos no Comrientes
Otrmos pasivos financieros, no corrientes (14) 15.231.828 12778115
Obligaciones por contrato de arrendamiento (13} 64 156376 69197 539
Pasivo por impuestos diferidos (13} 6.546.2598 7.889.571
Provision por beneficio a los empleados (19} G.008.393 ©.390.751
Total pasivos, no corrientes 04 4592 855 §58.255.976
Total pasivos 204.414.654 192.128.949
Patfrimonio
Capital pagado 21} §5.169.031 55169081
Prima de emision 21} 25044 361 25044 361
Otras reservas 21} (B.342.543) (7.2559.822)
Ganancias (pérdidas) acumuladas 21} 26.546.511 18.303.271
Patrimonio  Afribuible a los propietarios de la 147 417 410 135.256 891
Controladora
Total patrimonio 142 417410 135.256.891
Total Pasivosy Patrimonio 246,832,064 327,385,640
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EMPRESAS TRICOT S.A. Y SUBSIDIARIAS

tricet

Estados de Resultados Integrales Consolidados
Al 31 de diciembre de 2024 y 2023
(En miles de pesos chilenos — M§)

Estado de resultado integral 31.12.2024 31122023
M$ M$
Ingresos de actividades odinarias 22) 237.862.645 215.953.128
Costo de ventas 22} (141.527.524) (135.579.262)
Margen bruto 06 335121 &0.373.866
Costos de distribucion 23} (10.277.957) (8.435.165)
Gastos de administracion 23) B7.170.485) (54.509.565)
Otras ganancias (pérdidas) 24) (932633) (456.540)
Ingresos Financieros 24) 5.091.582 2.106.736
Costos financieros 24) (T.426.767) (7.245.310)
Ganar!cias[pérdidas}d& cambio en moneda @5) (3.837.297) 509,756
extranjera
Resultados por unidades de reajuste (24} (267 282) (285.751)
Ganancia (pérdida) antes de impuesto 21514302 12.058.026
Gasto por impuesto a las ganancias (13} (42135944} (1.373.152)
Ganancia (pérdida) de actividades continuadas
después de impuesto 17.300.358 10534874
Ganancia 17.300.358 106834874
Ganancia (pérdida) atribuible a los propietarios
de la controladora 17.300.358 10634874
Ganancia (perdida) del ejercicio 17,300,358 10.684.874

41



tricetq ANALISIS RAZONADO 4T 2024

EMPRESAS TRICOT S.A. Y SUBSIDIARIAS t :
ricet
Estados de Resultados Integrales Consolidados
Al 31 de diciembre de 2024 y 2023
(En miles de pesos chilenos — ME)

Estado de resultado integral 3M.12.2024 31122023

MS M$
Ganancia del periodo 17.300.358 10.684.874

Componentes de otro resultado integral, antes de
impuestos

Otmo resultado integral, que no se recasificara al
resulttado del periodo, antes de impuesto por beneficios
a los empleados (19} (1.483.179) (2.671.181)

Impuesto a las ganancias relacionado ganancias
(pérdidas) actuariales por beneficios a los empleados (13) 400 458 721 219

Impuesto a las ganancias relacionado con componentes
de otro resuttado integral gue no se reclasificara a

rezultado del periodo {13} 400.458 T21.215%
Otro resultado integral (1.082.721) (1.945.952)
Total resultado integral (1.082721) (1.940 962 )

Reszultado Integral atribuible a:
Resultado integral atribuible a los propietarios 16.217.637 8734912
Total resultado integral 16.217.637 8.7 34.912

Utilidad poraccion 3M.12.2024 31.12.2023

$ $
Ganancia por accion basica en operaciones continuadas 21) 40,35 24 92
Ganancia por accion bdsica 40,35 24 92
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EMPRESAS TRICOT S.A. Y SUBSIDIARIAS tricet

Estados de Cambios en el Patrimonio Meto Consolidado
Al 31 de diciembre de 2024 y 2023
(En miles de pesos chilenos — ME)

Reserva
. resutado Otras Ganancias : :
Movimientosal 31.12.2024 Primade  tuarialen reservas 100 0% o didag) | oLMMONIOneto,
emision - resernvas fotal
planes de varias acurruladas
beneficio
B VB 153 M5
Saldo al 1 de enero de 2024 95.169.081 29.044.361 (5.684.453) (1.575.369) (7.259.822) 18.303.271 135.256.801
Camkbios en el patrimonio:
Resulado | ntegral:
Ganancia (pérdida) del ejercicio - - - - - 17.300.358 17.300.358
Otro resultado integral 21) - - .2y - [1.0872A) - (1.082.721)
Resulado inteqral - - (108272} - (1.082.721) 17.300.358 16.217.637
Provizion de dividendo minimo - - - - - (3.636.163) (3.636.163)
Dividendos cagados 3.283.980) 3.283.980)
Dividendos pagados ufilidad afio anterior =22} - - - - - (2.136.975) (2 136.975)
Saldo al M de diciembre de 2024 95.169.081  29.044.361 (6.767.174) (1.575.369) (8.342.543) 26.546.511 142.417. 410

Reserva

resultado Otras Total otras Ganancias
Movimientosal 31.12 2023 actuarial en  reservas (pérdidas)

Patrimonio neto,

resemnvas total

planes de varias acumuladas
beneficio

Saldo al 1 de enem de 2023 95.169.081  29.044.361 (3.734.491) (1.575.369) (5.309.860) 11.892.346 130.795.928

Resultado | nteqral:

Ganancia (pérdida) del siercicio - - - - - 10.634.674 10.684.674
Otro resuttado integral 21) - - (1.349.962) - (1.549.967) - (1.949.962)
Resultado inteqral - - (1.49.962) - (1.940.962) 10.634.674 8734912
Provision de dividendo minimo 21} - - - - - (3.408.963) (3.408.963)
Dividendos pagados - - - - - (854 .981) (964.981)
Saldo al 31 de diciembre de 2023 95.169.081  29.044.361 (5.684.453) (1.575.369) (7.250.822) 18.303.271 135,256,801
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EMPRESAS TRICOT S.A. Y SUBSIDIARIAS

Estados de Flujo Efectivo Consolidado — Método directo

Al 31 de diciembre de 2024 y 2023
(En miles de pesos chilenos — M§)

Nota
N*

Estado de flujo de efectivo

Flujo Originado por actividades de la operacion
Recaudacidn de deudores por venta

Impuestos a las ganancias reembolsados (pagados)

Pago a proveedaores y personal (menas)

(Otros ingresos (gastos) financieros

Otros pagos por actividades de operacion

Flujo neto positivo originado por actividades de la operacidn

Flujo Originado por actividades de financiamiento

Obtencidn de préstamos (14.1)
Obtencidn de cartas de crédito (14.1)
Reembolsos de prestamos clasfficados como actividades de

financiacidn (menos) (14.f)
Intereses pagados (14.f)
Pagos de pasivos por arrendamiento financiero (14.1)
Pago de dividendos (menos) (21.c)

Flujo neto originado por actividades de financiamiento

Flujo Originado por actividades de inv ersidn

Incorporacidn de activo fijo (menos)

(Otras entradas (salidas) de efectivo, clasificados como
actividades de inversidn

Intereses recibidos, clasificados como actividades de inversion
Flujo neto negativo originado por actividades de inversidn

Flujo neto positivo (negativo) del ejercicio

Variacion neta del efectivo y efectivo equivalente

Saldo inicial de efectivo v efectivo equivalente

Saldo final de efectivo y efectivo equivalente {4}

31.12.2024  31.12.2023
Ms S

404888074 367.481.208
500796  4.560.700
(353.009.944) (318.116.088)
1721884  (2955.107)
(20.794.909)  (19.547.393)
32495911  31.423.410
14.000.000 2 664.743
73171038 52705744
(31.909.523) (50.729.868)
(3.963.372)  (2781.669)
(14.295.683) (14.076.393)
(5.829.761) (4184777
(21.827.301) (16.402.220)
(13.836.934) (10.454.475)
13.960.596  (2197.357)
1.799.933 1.866.596
1923595 (10.785.236)
12.592.205 4.735.954
12.592.205 4,735 954
34.858.827  30.622.873
A7.451.032  34.858.827
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EMPRESAS TRICOT S.A.

Direccion:
Avenida Vicufia Mackenna 3600, Macul, Santiago, Chile.

Contactos:

Rodrigo Picén Bernier

Gerente de Administracion y Finanzas
Teléfono: 223503614

Email: rpicon@tricot.cl

Alexis Gajardo Valdivieso
Subgerente de Finanzas
Teléfono: 223503615
Email: agajardo@tricot.cl

Website:
https://www.tricot.cl/inversionistas
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