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¢ Resultados financieros consolidados de acuerdo a las normas internacionales de informacion financiera (NI1F)

e Tipo de cambio mes peso/dolar a junio de 2022 de $ 932,08, diciembre de 2021 de $ 844,69 y junio 2021 de $
727,76.

e Simbologia monedas: MM$ = millones de pesos chilenos, M$ = miles de pesos chilenos.

e pp = Puntos Porcentuales.
e SSS=Same Store Sales 0 Ventas a tiendas iguales
o Parareferirse a trimestres: 1T, 2T, 3T y 4T. 12M para el afio completo.




tricet ANALISIS RAZONADO 2T 2022

Presentacion Segundo Trimestre 2022

El segundo trimestre de 2022 se presentd con alta incertidumbre y volatilidad. En el segmento Retail observamos
una positiva recepcion de nuestros clientes a nuestra coleccion Otofio/Invierno, lo que se vio reflejado en un
incremento de un 39,7% de los ingresos respecto al 2T21, lo cual es esperable debido a las restricciones sanitarias
de 2T21, y un 19,7% respecto al 2T19. Los margenes comerciales durante 2T22 estuvieron 3,0 pp sobre el
margen del 2T21 y 4,8 pp por sobre el 2T19.

El canal E-commerce ha tenido una baja de ingresos de un 8,5% respecto a 2T21, en particular porque en el 2021
una gran cantidad de tiendas fisicas del Retail en general estuvieron cerradas por las restricciones sanitarias lo
que implicd un gran crecimiento del canal E-commerce. Sin embargo, si se comparan los ingresos de 2T22 con
los del mismo trimestre del afio 2019, es posible ver que estos han crecido 5,6 veces.

Respecto al segmento financiero, este trimestre se ha caracterizado por mantener la senda de recuperacion de
volimenes de cartera. Las restricciones sanitarias del afio 2021 y la abundante liquidez por las ayudas estatales y
retiros de las AFP, se tradujeron en una alta recaudacion y bajas colocaciones, lo que implic6 una reduccion de
la cartera, a practicamente la mitad de su volumen histérico. Hoy nos encontramos en un proceso de recuperacion
del volumen histérico de la cartera; comparado a igual periodo del afio pasado se ha logrado aumentar en un 76%
su tamafio. Este crecimiento ha implicado un incremento importante de los ingresos del segmento, un 77,9%
superiores sobre aquellos de 2T21. Como contrapartida, se ha generado un aumento importante de la provision
de incobrables, que ha generado una baja en el margen del segmento financiero, pese al incremento de sus
ingresos.

A nivel agregado, las utilidades se incrementaron en un 13% al cierre del segundo trimestre, pasando de MM$
3.429 enel 2T21 a MM$ 3.876 en el 2T22. La utilidad acumulada al cierre del primer semestre se incremento en
un 32,5%, pasando de MM$ 4.749 en 2T21 a MM$ 6.292 en 2T22.

En relacién con el plan de inversiones, podemos mencionar que actualmente se encuentra en la implementacion
de nuevas tecnologias y plataformas, que nos permitiran optimizar nuestro entorno operativo, como también, la
incorporacion de nuevas tiendas, que permitiran mejorar la cobertura geografica y ampliar la propuesta comercial,
segun podemos destacar en “Resumen de Hechos Relevantes e Informacion de Interés”.
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Resumen Trimestre: 2T22/2T21

En el 2T22 los Ingresos Ordinarios alcanzaron MM$ 54.709, con un aumento de 47,5% respecto al 2T21. Por
segmento de negocios, las variaciones son:

e Los Ingresos del Segmento Retail en 2T22 aumentaron en 39,7% respecto al mismo periodo del afio
anterior, debido al aumento de los dias de apertura de tiendas, a la inauguracién de nuevas tiendas y la
mayor demanda por nuestra oferta comercial.

o EI SSS del trimestre fue de 34,2% en comparacién al 2T21, el cual ya venia con un indicador de SSS de
un 98,2% en comparacién con el 2T20.

La venta del canal E-Commerce bajo un 8,5% entre el 2T21 y el 2T22, pasando a representar un 6,9% de las
ventas en 2T22, contra 10,5% de igual periodo del afio anterior.

Este menor nivel de actividad del canal E-commerce est4 asociado a la reapertura total de tiendas fisicas durante
el 2T22, y a una situacion de liquidez en fase de normalizacion, debido al término de los diversos apoyos
financieros estatales a las personas méas vulnerables que habian sido implementados para mitigar los efectos de
la pandemia.

e Los ingresos del Segmento Financiero subieron un 77,9% en relacion con el mismo periodo del afio
anterior, debido al aumento de los ingresos por intereses asociados a las colocaciones del 2T22.

Las colocaciones de la tarjeta Visa Tricot fueron de MM$ 55.474 el 2T22, superando en un 97,1% al 2T21y en
un 180,9% al 2T20. Este incremento se explica por la baja base de comparacion del 2T21 y del 2T20, que estaba
condicionada por las restricciones a la movilidad asociadas a la pandemia y a la aplicacion de una politica
conservadora en la entrada de nuevos clientes.

El Margen Bruto ascendié a MM$ 20.090 en el 2T22, mostrando un aumento del 19,5% respecto a 2T21. El
Margen Bruto/Ingresos al 2T22 fue de un 36,7% (en 2T21 de 45,3%), resultante neto del aumento del Margen
Comercial de 3,0 pp, y la baja en el margen financiero que disminuye un 37,3 pp, desde un 65,6% el 2T21 a un
28,3% el 2T22 debido al aumento de las provisiones de incobrables generadas por el fuerte crecimiento de la
cartera.

En 2T22 los Gastos de Administracion (GA), antes de depreciacion, ascendieron a MM$ 12.535 (22,9% de los
ingresos ordinarios), versus los MM$ 8.913 (24,0% de los ingresos ordinarios) en el 2T21, un aumento del 40,6%
en el gasto, con una disminucién de 1,1 pp respecto a los ingresos, como consecuencia del mayor nivel de
ingresos.

El resultado neto consolidado del 2T22 fue de una utilidad de MM$ 3.876 (7,1% de los ingresos), contra una
utilidad de MM$ 3.429 (9,2% de los ingresos) en el 2T21.

El EBITDA del 2T22 fue de MM$ 7.555 (13,8% de los ingresos), lo que representa una baja de 4,4% con respecto
al 2T21 (MM$ 7.906, un 21,3% de los ingresos).
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Resumen de Hechos Relevantes e Informacion de Interés.

e El Proyecto de automatizacion, en el nuevo Centro de Distribucion San Ignacio, ubicado en la comuna
de Quilicura, ya se encuentra en su etapa de montaje, lo que permitira agilizar y reducir el costo de los
procesos logisticos.

e Laincorporacion de la tecnologia RFID (Identificacidn de productos por radio frecuencia) se encuentra
en etapa de piloto en una de las tiendas.

o Enabril del 2T22 se inauguré la tercera tienda en Antofagasta, en "Espacio Urbano".

e Puesta en produccion del nuevo sitio E-commerce, que estard en operacion en el proximo trimestre.
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Resultados Consolidados

2T2022 2T2021 Var. Var. 1S2022 1S2021 Var. Var.

MM$ MM$ MM$ % MM$ MM$ MMS$ %

Ingresos Ordinarios 54709 37.088 17.621 475% 99416 69.130 30.286 43,8%

Costos de Ventas (34.619) (20.269) (14.349) 70,8% (64.033) (39.001) (25.032) 64,2%

Margen Bruto 20.090 16.819 3272 195% 35383 30.129 5253 17,4%
36,7%  453% 35,6%  43,6%

Gastos de Administracion * (12.535) (8.913) (3.622) 40,6% (22.131) (17.058) (5.073) 29,7%

Depreciacion y Amortizacion (3.865) (3.154)  (710) 225% (7.671) (6.213) (1.458) 23,5%

Resultado Operacional 3.691 4.751 (1.061) -223% 5580 6.858 (1.277) -18,6%
6,7% 12,8% 5,6% 9,9%

Otras ganancias (pérdidas) (44) 47 (90)  -193,8% 717 (70) 787 1127,6%

Ingresos Financieros? 2421 68 2352 3450,9% 1596 267 1329 497,7%

Costos financieros® (1310)  (985)  (3%5)  371% (2274) (1952) (323)  165%

Diferencias de cambio (1.715) (8) (1.708) 22581,5% (689) (70) (619) 881,0%

Resultados por unidades de reajuste 93 123 (30) -24,6% 272 122 150 122,4%

Resultado No Operacional (555)  (724) 170 -234%  (378) (1.702) 1.324 -77,8%

Ganancia (Pérdida) antes de Impuestos  3.136  4.027  (891) -22,1% 5.202 5.155 47 0,9%

Impuesto a las Ganancias 740 (599) 1338  223,6% 1.090 (407) 1496  367,9%

Ganancia del ejercicio 3.876 3.429 447 130% 6.292 4749 1544 325%
7,1% 9,2% 6,3% 6,9%

EBITDA 7555 7906 (350) -44% 13252 13.071 181 1,4%
13,8%  21,3% 13,3%  18,9%

1 Gastos de Administracién= Gastos de Administracion + Costo de Distribucién - Depreciacion y Amortizacion

2 Ingresos Financieros = Ingresos Financieros por dep6sitos a plazos en $y US$ mas diferencia de cambio por operaciones de
forward (utilidad)

3 Costo Financieros = Intereses , gastos bancarios y diferencia de cambio por operaciones de forward (pérdida)

Ingresos Ordinarios

Los Ingresos ordinarios aumentaron un 47,5% entre 2T22 y 2T21, principalmente por el aumento en un 39,7%
de los ingresos en el negocio Retail, impulsado por el alto nivel de tiendas abiertas (98,7% 2T22 vs 31,9% en
2T21). Sumado a lo anterior, los ingresos del negocio financiero aumentaron en un 77,9%, debido al aumento
sostenido de las colocaciones en los trimestres anteriores, asi como en 2T22.

Ingresos Ordinarios (MMS$)
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La evolucion de la participacion de los Ingresos Retail en los Ingresos Ordinarios es la siguiente:
Participacion Ingresos Retail (%)

m2020 m2021 = 2022
-1,0

18,0

-4,2

73,6% /

1T 2T 3T 47 12M

Margen Bruto

En el 2T22 hubo una disminucion de 8,6 pp en el margen sobre ingresos con respecto al 2T21, debido a una leve
baja del margen del segmento Retail, y a la fuerte baja del margen del segmento financiero resultante del esfuerzo
en la recuperacion de la cartera de clientes, que ha implicado un mayor nivel en provisiones.

Margen Bruto / Ingresos Ordinarios (%)

2020 m2021 2022
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Gastos de Administracion (sin Depreciacion y Amortizacion)

Los Gastos de Administracion (GA) aumentaron un 40,6% el 2T22 con respecto al 2T21, y el ratio de GA
/Ingresos Ordinarios para igual periodo disminuy6 1,1 pp. Ambos efectos se explican por la mayor actividad
operacional, asociada a la apertura completa de nuestra cadena de tiendas comparada con las restricciones
impuestas en el mismo periodo del afio anterior, y el incremento de las remuneraciones y beneficios, producto de

la altima negociacion colectiva y de los reajustes por IPC pactados.

GA, sin Depreciacion y Amortizacion (MM$)
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EBITDA Yy Margen EBITDA

El Ebitda 2T22 disminuy6 en un 4,4%, y el margen Ebitda disminuy6 en 7,5 pp, ambos con respecto a 2T21. A
pesar de los mayores ingresos del trimestre y que los gastos de administracion subieron en la misma relacion que
los ingresos, la baja del margen, principalmente del segmento financiero, explica en gran medida la baja del

Ebitda.
EBITDA (MM$)
m2020 m2021

Margen EBITDA (%)
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Resultado Operacional y Ganancia (Pérdida) del ejercicio

El Resultado del Ejercicio aumentd en MM$ 447 en el 2T22 versus el 2T21, por un efecto combinado de una baja
en el Resultado Operacional de MM$ 1.061, el cual se explicé en los parrafos anteriores, y por el efecto positivo
del Impuesto a las Ganancias.

Resultado Operacional, Ebit (MM$)
2022

2020 m2021

Ganancia (Pérdida) del ejercicio (MMS$)

m2020 m2021

2022

3.876

627,1%

27,0%
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Resultados Retail

2T2022 272021  Var. Var. 152022 1S2021 Var. Var.
MM$ MM$ MM$ % MM$ MM$ MM$ %
Ingresos Ordinarios 41.189 29.487 11.702 39,7%  74.108 53.394 20.713 38,8%
Costos de Ventas (26.408) (18.606) (7.802) 41,9% (48.709) (34.906) (13.803) 39,5%
Margen Bruto 14781 10.881 3900 358% 25.399 18488 6.910 37,4%
35,9% 36,9% 34,3% 34,6%

Depreciacion y Amortizacior (3.752) (3.108)  (644) 20,7% (7.468) (6.123) (1.346) 22,0%

Resultado Operacional 872 781 91 11,6% (113) (1.096) 982 -89,7%
2,1% 2,6% -0,2% -2,1%

Resultado No Operacional 1.831 354 1.477 4172%  3.933 620 3.313 534,4%

Ganancia (Pérdida) antes de 2.703 1.135 1.568 138,1%  3.820 (476) 4.295 902,8%

Impuesto a las Ganancias 335 46 289  632,5% 690 814 (124) -15,2%

Ganancia del ejercicio 3.038 1.181 1.857 157,3%  4.510 338 4.172 1233,8%
7,4% 4,0% 6,1% 0,6%

EBITDA? 4624 3.889 735 189%  7.355 5.027 2328 46,3%
11,2% 13,2% 9,9% 9,4%

1 Gastos de Administracién= Gastos de Administracion + Costo de Distribucion - Depreciacién y Amortizacion
2 Ebitda = Resultado operacional + Depreciacién y amortizacion

Ingresos Retail

Los ingresos por venta Retail subieron un 39,7% el 2T22 con respecto al 2T21. Esto se explica por un aumento
del 34,2% en la venta SSS, como consecuencia del 98,7% de dias de tiendas abiertas para el periodo comparado
contra el 31,9% del 2T21, y la demanda favorable que hemos visto hacia nuestra oferta comercial.

Ingresos Retail (MM$)
m2020 m2021 = 2022 47,5%
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Participacion de ventas al contado

La relacién de ventas al contado bajé en 2T22 en 6,9 pp con respecto al 2T21, producto del aumento en las
colocaciones de crédito de este trimestre.

Participacion de ventas al contado (%0)

m2020 m2021 © 2022

-8,2
-6,9 \ _6’]_ _2’8
-2,7

X

Q o
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Same Store Sales (SSS) (*)

Las ventas a tiendas iguales aumentaron en un 34,2% en el 2T22 versus 2T21. Como se menciond anteriormente,
esto es consecuencia de la alta base de comparacion del 2T21, como también del nivel de operacion de un 98,7%
del total de tiendas (31,9% 2T21).

-40,6%

-60,8%

iT20 2T20 3T20 47120 iT21 2T21 3T21 47121 1T22 2722

(*) Venta neta (sin IVA y sin recargo financiero)
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Porcentaje de dias tienda aperturadas (*)

El 98,7% de dias de operacion de tiendas para el trimestre se explica por una mejora en la evolucién de cifras de
la pandemia, gracias a lo cual no se han decretado cuarentenas preventivas a lo largo del pais desde comienzos
de agosto del 2021.

Apertura de Tiendas (%)

E2020 m2021 m2022

93,4% 39,8% 98,7% 92,7% 98,1%
76,0%
60,2% 58,8%
50,2%
31,9% I I I
1T 2T 3T a7

(*) En funcidn de las restricciones del plan Paso a Paso.

Margen Comercial (*)

El Margen Comercial aument6 en un 3,0 pp., al pasar de un 49,9% en 2T21 a un 52,9% en 2T22, explicado por
la buena demanda de nuestros clientes por la coleccion de invierno, lo que implicé no tener la necesidad de
realizar bajas de precios muy agresivas.

Margen Comercial (%)
@2020 m2021 2022

23,2 12,5

k-l
El

&
~Jl
53,2%
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o
52,9%

1T 2T 3T 4T 12M
(*) Margen Comercial = (Ingreso Ordinarios - Costo de Mercaderia) / Ingresos Ordinarios.

13



tricet ANALISIS RAZONADO 2T 2022

Venta Bruta E-Commerce

La baja del 8,5% en el 2T22 respecto al 2T21, se explica por la eliminacion de restricciones a la movilidad, que
permitié que los clientes retomaran sus habitos de compra en forma presencial, en desmedro de este canal de
venta. Sin embargo, se mantiene en niveles de ventas superior al 2T20.

E-Commerce Venta Bruta (MMS$)
2020 m2021 =2022

114,9%
-24,5%
ST
= .,
o] —
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Participacion de E-Commerce sobre Venta Bruta (%)
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Resultados Segmento Financiero

2T2022 2T2021 Var. Var. 1S2022 1S2021 Var. Var.

MM$ MM$ MM$ % MM$ MM$ MM$ %

Ingresos Ordinarios 13,520 7.601 5919 77,9% 25308 15.736 9.572 60,8%

Costos de Ventas (9.697) (2.612) (7.084) 271,2% (18.237) (6.066) (12.171) 200,7%

Margen Bruto 3.823 4.989 (1.166) -234% 7.071 9.670 (2.599) -26,9%
28,3%  65,6% 27,9% 61,5%

Gastos de Administracion * (2.378) (1.920)  (457) 238% (4.087) (3.597)  (491) 13,6%

Depreciacion y Amortizacion (112) (46) (66) 141,6% (203) (91) (112) 123,3%

Resultado Operacional 1.333 3.022 (1.689) -55,9% 2.780 5.982 (3.202) -53,5%
9,9% 39,8% 11,0% 38,0%

Resultado No Operacional (900)  (130) (770) 593,7% (1.398)  (351) (1.046) 297,9%

Ganancia (Pérdida) antes de Impuestos 433 2.892 (2.459) -85,0% 1383 5.631 (4.248) -75,4%

Impuesto a las Ganancias 405 (644) 1.049 162,9% 399 (1.221) 1.620 132,7%

Ganancia del ejercicio 838 2.248 (1.410) -62,7% 1782  4.410 (2.628) -59,6%
6,2%  29,6% 7,0% 28,0%

EBITDA? 1445 3.068 (1.623) -52,9% 2.983 6.073 (3.090) -50,9%
10,7% 40,4% 11,8% 38,6%

1 Gastos de Administracion= Gastos de Administracion + Costo de Distribucion - Depreciacién y Amortizacion

2 Ebitda = Resultado operacional + Depreciacion y amortizacion

Ingresos Segmento Financiero

Los Ingresos Ordinarios del Segmento Financiero aumentaron un 77,9% en el 2T22 con respecto a 2T21. Dicho
crecimiento se explica por el aumento del flujo de colocaciones, como resultado de una recuperacion de cartera

por cuatro trimestres consecutivos.
Ingresos Segmento Financiero (MM$)

m2020 m2021 = 2022

44,9% 77,9%

\
\

13.792
8 1%5
11.788
11.35
7.601
13.520
9 091
8.080

-20,3%

42.257

33.673

12M
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Antecedentes generales de la Cartera de Clientes

Afio 2021 2022
Trimestre Unidad 1T 2T 3T 4T 12M 1T 2T
Cartera Bruta MM$ | 55.161 49.939 55915 72.095 79.627  88.104
Castigos Incobrables MM$ 2.778 2.663 2.314 1.602 9.357 2.196 3.695
Gasto en Provisiones Incobrables MM$ 1.461 1.196 2.321 6.317 11.295 5.509 6.526
Gasto Prov. por Pasivo Contingente MM$ (5) (1207) 108 564 561 64 (107)
Stock Provisiones Incobrables MM$ | 10399 8933 8940 13.656 16.969  19.801
Clientes Activos Miles 321 309 357 406 420 438
Deuda Promedio M$ 172 162 157 178 190 201
Tasa de Riesgo @ % 189%  179%  160%  189% 213%  225%
% Castigo 12 meses/Cartera Bruta % 386% 350% 223% 13,0% 110%  11,1%
% Castigo Neto 12 meses/Cartera Bruta % 289%  228% 122% 5,8% 5,2% 6,6%
(1) Stock no incluye provision de incobrable por pasivo contingente

(2) Tasa de Riesgo = Stock de Provision Incobrable /Cartera Bruta

Provision de Incobrables (*)

El gasto por provision de incobrables alcanz6 MM$ 6.526 en 2T22, lo que es 445,5% superior con respecto a
2T21. Este aumento se da producto de la fuerte colocacion del trimestre y de la captacién de clientes nuevos, a
quienes el modelo asigna una mayor provision por carecer de historial en el mismo, en comparacion con los
clientes antiguos; este efecto se suma al aumento de la cartera, que pasé de MM$ 49.939 a MM$ 88.104 entre
2T21 y 2722, asi como a la normalizacion en los niveles de riesgo comparados con los bajisimos niveles
registrados el 2S21.

Gasto provisién incobrables (MM$)

207 2072 2022
@2020 m2021 2022 -28.4%

445.5%

0
277 2% / 328.6%
14.5%

15.776
11.285

\
\

o w
o)) M~
0 o ) © Te) 0} ~ — < T}
) o)) o~ [ ~
o o< P -~ I—e—l I—ﬂ*—l <
1T 2T 3T 1T 12M

Nota: No incluye provisidn de incobrable por pasivo contingente.
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Clientes Activos (*)

El nimero de Clientes Activos aumentd en 128.680 al 2T22 respecto al 2T21 (un 41,7% de crecimiento), llegando
a los 437.609 clientes en el trimestre, lo cual muestra el sostenido crecimiento observado desde el 2T21.

Clientes Activos N°

@2020 ®m2021 © 2022

30.7% 41.7% 21.4%
14.1%

419.840
437.609

1T 2T 3T 4T

(*) Clientes Activos = Todo cliente que mantiene una deuda pendiente.

Cartera Bruta

La Cartera presenta un aumento de 76,4% al 2T22 respecto del 2T21 debido a la liberacion de las restricciones
impuestas a causa de la pandemia a partir del 3T21, en linea con el aumento en el nimero de clientes activos,
clientes nuevos y antiguos, para los mismos periodos.

Cartera Bruta (MM$)
@2020 @2021 & 2022

44.4% 76.4%

T

/

79.627
88.104

1T
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Cartera de Clientes:

El grafico siguiente muestra la evolucion de cartera y nimero de clientes con deuda.

Cartera (MM$) y Clientes (MN°®)
3 Cartera Bruta =m= Clientes Activos

MMS 0 00 MILES Q
120.000 < o ™M 500
< w0 8 ~ <
% < < 450
100.000 400
80.000 50
300
60.000 250
200
40.000 150
o < (e} < — [=)] LN [¥p] ™~ ey
— o )] m (o] m —i [#))] ™~ o 100
20.000 o — o —i — (o] [=)] o (o] —
()] o — o LN (o)} LN o~ (o)} o0} 50
[@)] [o0] (o] (e} LN =T LN M~ M~ o0
0 0

1T20 2720 3720 4T20 1721 2721 3721 4721 1T22 2722
Colocaciones

El total de colocaciones fue de MM$ 55.474 el 2T22, superando en un 97,1% al 2T21. Este incremento se explica
por la baja base de comparacion del 2T21, que estaba condicionada por las restricciones a la movilidad por la
pandemia, y por una politica conservadora en la originacion de nuevos clientes. En este contexto, las variaciones
por negocios son: Comercios Asociados, un +93,2%, Avance en Efectivo, un +109,0%, y Ventas a Crédito en
Tiendas, un +101,7%, lo que se suma a un aumento de un 24,5% en la deuda promedio, focalizado principalmente
en los clientes de los mejores deciles de riesgo, todo en relacién con igual periodo del afio anterior.

Colocaciones de Capital 2T (MMS$)

Venta Mercaderia Avance en Efectivo Muticomercio

55.474
97,1%
42,5%
19.746 93,2%
0,
B, e
15.050 109,0% 5337
138,2%
1.674 5% 3988 101,7% 11.060
2T20 2T21 2T22
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La composicion de las colocaciones y los montos colocados por trimestres se muestran en los gréaficos siguientes:

Colocaciones de Capital (%0)

m Venta de Mercaderia m Avance en Efectivo = Multicomercio

1T20 1121 1122 2720 27121 27122 3T20 37121 4720 4721

1T 2T 3T 4T

Como se menciond, el negocio financiero ha aumentado sus colocaciones, debido a la moderacién de las
restricciones, lo que se tradujo en un mayor nimero de clientes activos, y al aumento en el uso de nuestra tarjeta
como medio de pago de consumo por parte de nuestros clientes, 1o que se refleja en la preponderancia de
colocaciones en el Multicomercio.

Colocaciones de Capital (MMS$)

= Venta Mercaderia = Avance en Efectivo = Muticomercio Total
60.000 27115 55474

50.955

50.000

41.759

38912

40.000

31.555

30.000 -

19.746 19.941

20.000 -

10.000 -

o - == S0 fosss O MR OB &R &
1T20 2720  3T20 4720 1121 2721  3T21

1T22  2T22
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Participacion de Venta a crédito en tiendas Tricot con Tarjeta Visa Tricot

Las ventas con la Tarjeta Visa Tricot en tiendas Tricot crecieron 6,9 pp en el 2T22 con respecto al 2T21, esto
debido al aumento de las colocaciones de crédito por venta de mercaderia.

32020 @2021 © 2022

6.1
8.2 "
6.9 2.8
/ "

=

2T 3T a7 12M

21,2%
22,6%

2.7
/
T

1

Deuda Promedio (*)

La deuda promedio por cliente creci6 un 24,5% el 2T22 versus el 2T21 producto de la mayor participacion de los

avances en efectivo en la composicion de la cartera, que son colocaciones de mayor monto respecto a otros
productos financieros.

Deuda promedio (M$)

2020 @2021 = 2022

10.5% 24.5% -21.0%

L)
| I
1T 2T

3T 47

-1.3%

(*) Cartera vigente bruta dividida por nimero de clientes activos con deuda.
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Plazo Promedio (*)

El plazo promedio de las colocaciones presenta indicadores similares entre 2T22 y 2T21, debido a una proporcién
relativa equivalente y plazo entre los productos financieros.

Plazo Promedio (Meses)

2020 m2021 =2022

83 8,7

6,4

5,9 6,0

1T 2T 3T a7

(*) Corresponde al plazo promedio de los negocios que se originaron en cuotas. No incluye la condicion de
pago de Revolving, que disminuye el plazo promedio.

Tasa de Riesgo (*)

La Tasa de Riesgo del 2T22 presentd un aumento de 4,6 pp respecto al 2T21, pasando de un 17,9% a un 22,5%,
producto del aumento de la morosidad desde niveles histéricamente bajos en el segundo semestre 2021, y al
impacto generado en la aplicacion del modelo de provisién como resultado de la alta proporcién de clientes
NuUevos.

Tasa de Riesgo (%0)

2020 m2021 = 2022

(8.1)

I\

2.5

1T

(*) Stock de Provisidn Incobrable /Cartera de Clientes Vigente

\

21,3%

2T 4T
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Cartera Repactada (*)

El porcentaje de cartera repactada bajo 10,4 pp en el 2T22 con respecto a 2T21. Este segmento de cartera ha
disminuido en forma consistente por mas de un afio (desde el 3T20 al 2T22), llegando a niveles pre-pandemia, y
manteniendo muy buenos niveles de mora desde fines del afio 2020.

Cartera Repactada / Cartera Bruta (%0)

@2020 m@2021 2022
(10.9)

(13.5) (10.4) I %3‘)

TSN

7,5%
8,0%

1T 2T 3T 47

(*) En esta clasificacion se incluye todo cliente que haya repactado su deuda. Esta condicién se mantiene mientras
el cliente no complete el pago total de dicha operacion.

Mora 90 Dias

El indicador de mora 90 dias sobre la cartera bruta presenta un incremento de 1,5 pp en comparacion al 2T21,
como consecuencia del término gradual de las medidas de apoyo a las familias desde fines del 1T22, retomando
una tendencia a los valores pre-pandemia, pero manteniéndose por debajo de los niveles histéricos de la empresa.

Mora 90 dias /Cartera Bruta (%)

@2020 m2021 = 2022

(5.6)
(0.3)

(2.0)

~
s

7,1%
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Stock de Provisiones

El Stock de Provision aumentd en un 121,7% entre 2T22 y 2T21, crecimiento superior al 76,4% del aumento de
cartera en el mismo periodo, lo que como se menciond previamente, se explica por la fuerte entrada de clientes
nuevos que generan mayor provision al no tener historia previa para el modelo, asi como por la normalizacion en
los niveles de riesgo comparados con los excepcionalmente bajos niveles registrados durante todo el 2521.

Stock de Provisiones (MM$)
@2020 m2021 m 2022

63.2%

/

16.5%

/'

Se observa un aumento de los castigos de un 38,8% en 2T22 con respecto a 2T21, producto del mayor flujo de
colocaciones y tamafio de la cartera en los Gltimos trimestres.

1T 2T 3T

Castigos

Castigos (MM$)

@2020 m2021 = 2022
-62.0%

l 778
2.196
l663
3.695
I 314
3

Il 602

1T 2T 3T a1 12M
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Recupero de Castigos

El recupero de castigos presenta un baja de un 47,5% en el 2T22 respecto al 2T21, debido a que desde fines del
3T20 comenzaron los subsidios estatales y otras medidas orientadas a aumentar la liquidez de las personas, los
que generaron un fuerte proceso de pagos de los clientes.

Recupero de Castigos (MM$)

@2020 @m2021 2022

7.4%

-25.8%
-37.2% -47.5% \ -30.8%
m\ \\t
< \
L I ? II I 3]
= %]
W
iT 2T 3T aT 12M

Castigos Netos/Cartera Bruta (%)

El menor nivel de recuperacion de castigos lleva a un aumento en el indicador de Castigos Netos trimestre/Cartera
Bruta, indicador que alcanzé un 3,4% el 2T22 versus un 2,5% en el 2T21.

@2020 m2021 2022
7.2)

\(‘
(4.5)

(0.9)

.

3,4%

1,7%

-

1T 27 3T 4T
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Castigos Netos Ultimos 12 Meses / Cartera Bruta (%)

@2020 m2021 = 2022
(23.3) 27.)

(23.7) \
~ (162 \

5,2%
6,6%

)

iT 27 3T

Meses de Cobertura de Provision por Incobrables (*)

El indice de cobertura sobre los castigos futuros es de 20,1 meses a junio 2022, versus 22,6 meses a junio 2021.

N? Meses De Cobertura Sobre Castigos Netos Futaros

36,1
33,0
28,7
22,6
20,1
. I I

1T20 IT20 3T20 4T20 121 2T21

(*) Este indice se calcula respecto a los castigos netos de recupero de los 12 meses futuros, sobre el stock total de
la provision (vigente y contingente).
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Recaudaciones

La recaudacion de la cartera aument6 en un 48,4% en 2T22 respecto al 2T21, equivalente a MM$ 18.928. Esta
alta recaudacion tiene correlacion con el aumento de cartera, lo que se observa en el indicador de
recaudacion/cartera, el que tiende a moderarse en este trimestre, disminuyendo en 1,5 pp respecto al mismo
periodo del 2021.

Recaudacion (MM$)

@2020 @m2021 2022

-5.0%
41.0% 48.4% )
< [>e]
5 %
1T 2T 3T 4T 12M
Recaudacién / Cartera Bruta (%)
@2020 @2021 2022 8.4 7.8
(1.5)

"

23,2%

P P
3T a1

1T 2T

12M
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Andlisis del Balance General

Empresas Tricot S.A. y Subsidiarias

Resumen Balance 30-06-2022  31-12-2021 Var MM$ Var %

Activos MM $ MM $

Total activo corriente 145.641 147.530 (1.889) -1,3%

Total activo, no corriente 143.888 136.858 7.030 5,1%

Total Activos 289.529 284.388 5.141 1,8%

Total pasivos, corrientes 69.912 79.772 (9.860) -12,4%

Total pasivos, no corrientes 90.922 77.759 13.163 16,9%

Total Pasivos 160.834 157.531 3.303 2,1%

Total Patrimonio r 128.695 126.857 1.838 1,4%

Total de Pasivos y Patrimonio 289.529 284.388 5.141 1,8%
Liquidez
Indicadores Unidades 30-06-2022 31-12-2021 30-06-2021
Liquidez Corriente® Veces 2,1 18 2,8
Razon Acida® Veces 1,7 15 2,4
Capital de Trabajo® MM$ 75.729 67.758 93.553

3 Liquidez Corriente = Activo Corriente / Pasivo Corriente.
4 Razon Acida = (Activo Corriente — Inventario) / Pasivo Corriente
5 Capital de Trabajo = Activo Corriente - Pasivo Corriente.
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Endeudamiento

Indicadores Unidades 30-06-2022 31-12-2021 30-06-2021
Leverage o Veces 1.2 1.2 1.0
Leverage Neto’ Veces 0.8 0.7 0.3
DFN /Ebitda ° Veces (0.1) 0.6 (2.0)
Cobertura de Gastos Financiero’ Veces 11,0 11,9 7.2
Nivel de Endeudamiento Financiero Neto™ Veces (0,0 (0,2) (0.4)
Razon Pasivo Corriente'! % 43.5% 50.6% 40,7%
Razon Pasivo No Corriente’” % 56.5% 49.4% 59.3%

6 Leverage = (Pasivos Totales ) / Total Patrimonio

7 Leverage Neto = (Pasivos Totales - Efectivo y equivalente de efectivo - Otros activos financieros de Cy L/Plazo) / Total Patrimonio
8 DFN / EBITDA = Deuda Financiera Neta (DFN) 6 "Otros pasivos financieros de C y L/Plazo - Efectivo y
equivalente de efectivo - Otros activos financieros de Cy L/Plazo" / EBITDA ultimos 12 meses.

9 Cobertura de Gastos Financieros = EBITDA ultimos 12 meses / Gastos Financieros tltimos 12 meses.

10 Nivel de Endeudamiento Financiero Neto = DFN (Otros pasivos financieros de C y L/Plazo - Efectivo y
equivalente de efectivo - Otros activos financieros de Cy L/plazo)/ Total Patrimonio

11 Razén Pasivo Corriente = Pasivo Corriente / Pasivo Totales

12 Razén Pasivo No Corriente = Pasivo No Corriente / Pasivo Totales

El Leverage y Leverage Neto presentan aumentos moderados, asociados a la contratacion de préstamos en el
primer semestre del 2022 (MM$19.000), en contraposicion a la inexistencia de deudas contraidas a igual periodo
el 2021.

Leverage

140

120

1,24 117 1,25
- 1.97 1,01 1,01 :
I I Lm r GJES : r I

1T20 2T20 3120 AT20 1T21 T2l 3T 4721 122 T2

1,0

[=]

0,8

[=]

0,6

[=]

0,4

=

0,2

=
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Leverage Neto

0,90 0.80 084
080 0,76 !
’ 0,70
0,70
0,60
0,60
0,50
0,50
0,40 0,38 0,40

0,40 0,33
0,30
0,20
0,10

1T20 2120 3120 AT20 1T21 2121 3121 aT21 1122 2122

La proporcion de pasivos de corto plazo respecto a los pasivos totales refleja un aumento, llegando al
43,5% el 2T22 versus 40,7% el 2T21, explicado principalmente por el aumento en obligaciones de
Comex, por los adelantos de compras en el extranjero, en consideracion al actual escenario logistico
internacional.

Estructura de Pasivos

Corto Plazo Largo Plazo
59.3% 56.5%
40.7% 43 5%
2T2021 2T2022
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Actividad

Indicadores Unidades 30-06-2022 31-12-2021 30-06-2021
Rotacion de Inventario® Veces 35 3,3
Permanencia de Inventarios™ Dias 104 110
Rotacion de Activo Veces 0,6 0,6

13 Rotacion de Inventario = 360/ Permanencia de Inventarios
14 Permanencia de Inventarios = ((Inventario - Mercaderia en Transito)/(Costo de Mercaderia 12 Meses)/360)
15 Rotacion de Activo = Ingresos Ordinarios 12 Meses / Activos Total del Periodo

La Permanencia de Inventario no presenta variaciones significativas en 2T22 con respecto a 2T21, lo que refleja
la correcta administracién de los inventarios de la compafiia, muy alineados con sus niveles de venta.

m1T @2T @3T =m4T

2020

2021

2022
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Rentabilidad

Indicadores Unidades 272022 272021
Rentabilidad del Patrimonio, ROE *8 % 31 26
Rentabilidad del Activo ROA ** % 14 13
Margen EBITDA % % 13,8 21,3
Margen Utilidad % % 71 9.2

18 ROE (Return over Equity ) = Utilidad del Periodo / Patrimonio Periodo Pasado
19 ROA (Return over Assets) = Utilidad del Periodo/ Activos Periodo Pasado

20 Margen EBITDA = EBITDA del Periodo / Ingresos Ordinarios del Periodo

21 Margen Utilidad = Utilidad del Periodo/ Ingresos Ordinarios del Periodo

Los indicadores de rentabilidad reflejan el positivo resultado del 2T22, debido a la mayor venta del
segmento Retail y a los mayores ingresos del segmento financiero, a pesar de estar estos Gltimos
afectados por mayores provisiones de incobrables, fruto de una cartera en crecimiento, en linea con las

politicas de riesgo de la empresa.
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Estado de Flujos de Efectivo

30-06-2022 ‘ 30-06-2021 ‘ Var. MMS ‘ var. %

MMS$ MMS$
Consolidado
Flyjo neto positivo originado por actividades de la operacion 4.084 20.628 (16.544) -80,2%
Flujo neto positivo (negativo) originado por actividades de financiamiento (11.486) (15.347) 3.861 -252%
Flujo neto negativo originado por actividades de inversion (13.146) (16.841) 3.695 -21,9%
Variacion Neta del Efectivo y Efectivo Equivalente (20.548) (11.560) (8.988) 77,8%
Saldo Inicial de Efectivo y efectivo Equivalente 48.268 80.856 (32.588) -40,3%
Saldo Final de Efectivo y efective Equivalente 27.720 69.296 (41.576) -60,0%
Segmento Retail
Flujos de operacion de los segmentos 14.155 8.637 5518 63.9%
Flujos de financiamiento de los segmentos (20.490) (5.044) (15.446) 306,2%
Flyjos de inversion de los segmentos (12.557) (16.762) 4.205 -25.1%
Variacién Neta del Efectivo y Efectivo Equivalente (18.892) (13.169) (5.723) 43.5%
Saldo Inicial de Efectivo y efectivo Equivalente 45.116 80.217 (35.101) -43,8%
Saldo Final de Efectivo y efective Equivalente 26.224 67.048 (40.824) -60,9%
Segmento Financiero
Flujos de operacion de los segmentos (10.071) 11.991 (22.062) -184,0%
Flujos de financiamiento de los segmentos 9.003 (10.303) 19.306 -187.4%
Flujos de inversion de los segmentos (589) (79) (510) 645,5%
Variacién Neta del Efectivo y Efectivo Equivalente (1.656) 1.609 (3.265)| -202,9%
Saldo Inicial de Efectivo y efectivo Equivalente 3.152 639 2514 393,7%
Saldo Final de Efectivo y efectivo Equivalente 1.496 2.248 (752) -33,4%
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Analisis de Riesgo y su Administracion

Los principales riesgos a los cuales esta expuesta la Empresa, se resumen a continuacion. Una
descripcién més detallada se presenta en el punto 2), “Riesgos financieros y regulatorios” de la “Nota
3, “Instrumentos Financieros y Administracion del Riesgo Financiero” de los Estados Financieros
del periodo.

a) Riesgos financieros

a.1) Riesgos de mercado
a.1.1) Riesgo de tipo de cambio
a.1.2) Riesgo de tasa de interés
a.1.3) Riesgo de inflacion

a.2) Riesgo de liquidez

a.3) Riesgo de crédito asociado a las cuentas por cobrar de clientes

b) Riesgos regulatorios

b.1) Riesgo Legal
b.1.1 Proyecto de ley de Proteccion de datos personales
b.1.2 Proyecto de ley que modifica la Ley 19.628 en materia de registro de deudores.
b.1.3 Proyecto de ley de reduccién de jornada laboral
b.1.4 Proyecto ley que modifica régimen de gratificaciones del Cédigo del Trabajo.

b.1.5 Proyecto ley relativo al cierre de los establecimientos de comercio y al descanso de los
trabajadores del comercio.

b.1.6 Proyecto de reforma tributaria (actualmente se encuentra en tramitacion legislativa)
b.1.7 Aprobacién proyecto extension Post Natal de emergencia.

b.2) Riesgos de seguridad de la informacion

c) Riesgos de continuidad operacional
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ANEXO |

ANTECEDENTES GENERALES

Afio 2021 2022
Tritmestre Unidad 1T 2T T 4T 12M 1T 2T
Tricot Ne 100 99 101 106 106 107
Tricot Connect e 24 24 24 24 24 24
Total N° de Tiendas e 124 123 125 130 130 131
Ingresos de Explotacion MMSE 32.042 37.088 50.813 60.872 180.815| 44.707 54.709
EBITDA MMS 5165 7906 13312 18773 45155 5.696 7.555
Resultado Final MMS 1.320 3.429 7.392 11.578  23.719 2416 3.876
Margen de Utilidad MMSE 4.1% 9.2% 14.5% 19.0% 13.1% 54% 1.1%
Deuda Financiera Neta / EBITDA (1) Veces 2.1 2.0 -14 06 -0.1 -0.1
Nivel de Endeudamiento Financiero Neto (2} | Veces -0.3 -0.4 -04 -02 -0.0 -0.0
Cobertura de Gastos Financieros (3) Veces 49 7.2 10.5 119 9.4 11.0
Leverage (4) Veces 1.0 1.0 1.0 1.2 1.2 1.2
Leverage Neto (3} Veces 04 03 04 0,7 0.8 0.8
Liquidez Corriente (8) Veces 3.0 2.8 24 1.8 2.0 2.1
Razon Acida (7) Veces 25 24 2.1 1.5 1.5 1.7
Capital de Trabajo (8) MME | 102215 93,553 87.399  §7.758 64221 75.729
Razén Pasive Corriente Ya 39.1% 40,7% 44 2% 50.6% 44 5% 435%
Fazin Pasive No Cornente % 609%  593%  558%  494% 35.5%  56.5%
Rentabilidad del Patrimonio (%) %o 1.0% 2.6% 5.5% 8.7% 17.7% 1.9% 3.1%
Rentabilidad del Active (10) Ya 0.5% 1.3% 2.8% 43% 8.8% 0.8% 1.4%
v

1 DFN / EBEITDA =DEN (Otros pasives financieros de C v L/Plazo - Efective v equivalente de efectivo - Otros actives financieros de C

L/Plazo)/ EBITDA ultimos 12 messs.

2 Nivel de Endendamiento Financiero Neto = DFN (Otros pasives financieros de C y L/Plazo

activos financieros de C v L Plazo)’ Total Patrimonio

- Efectivo v equivalente de efectivo - Otros

3 Cobertura de Gaztos Financieros = EBITDA dltimos 12 meses / Gaztos Financieros Gltimos 12 mezez

4 Leverage = (Pasivos Totales )/ Total Patrimonio

5 Leverage Neto = (Pasivos Totales - Efectivo v equivalente de efectivo - Otros activos financieros de C v L/Plazo) / Total Patrimonio

6 Liquidez Corriente = Activo Corriente / Pasive Corriente.

7 Razon Acida = (Activo Corrisnte — Inventario) / Pasivo Corrisnts

8 Capital de Trabajo = Active Cornente - Pastve Cornente.

@ ROE (Return over Equity ) = Utilidad del Periodo / Patrimonio Periodo Pasado

10 ROA (Return over Assetz) = Utilidad dal Periodo/ Activos Periodo Pazado
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ANEXO II

EMPRESAS TRICOT S.A. Y SUBSIDIARIAS

Estados de Situacion Financiera Consolidados Intermedios

Al 30 de junio de 2022 y 31 de diciembre de 2021

(En miles de pesos chilenos — M$)

ACTIVOS

Activos Corrientes

Efectivo y egquivalente de efectivo

Otros activos financieros

Otros activos no financieros

Deudores comerciales y otras cuentas por cobrar,
neto

Inventarios

Activos por Impuestos

Total activos corrientes

Activos no Corrientes

Otros activos financieros

Otros activos no financieros

Activos intangibles distintos de |a plusvalia
Propiedades, planta y equipo, neto

Activos por derecho a usar bienes en
arrendamiento

Activos por impuestos diferidos
Total activos, no corrientes
Total Activos

Las notas adjuntas forman parte integral de estos Estados Financieros Consolidados

Noty  30.06.2022 31.12.2021
N° (no auditados)
M$ M
(4) 27.719.699 48.267.927
(5) 15.867 522 8.869.255
(9) 2462 611 2.054.687
(6) 68.940.337 59.866.758
8) 28.973.983 28.471.393
(18) 1.676.700 _
145640852  147.530.020
(5) 8.918.680 11.324.528
(9) 1.565701 1.478.420
(10) 1.346.338 1.235.303
(11)  56.428.402 51.141.699
(12)  63.216.687 60.375.543
(13) 12.411.999 11.302.364
143.887.807  136.857.857
280.528.659  284.387.877
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EMPRESAS TRICOT S.A. Y SUBSIDIARIAS

Estados de Situacion Financiera Consolidados Intermedios
Al 30 de junio de 2022 y 31 de diciembre de 2021
(En miles de pesos chilenos — M$)

30.06.2022

PASIVOS Y PATRIMONIO NOt3 (no auditados) ~ 31-12-2021
M$ M$

Pasivos Corrientes
Otros pasivos financieros (14) 34.379.642 37.212.816
Obligaciones por contrato de arrendamiento (15) 10.676.181 9.337.769
Cuentas por pagar comerciales y otras cuentas por (16) 13.215.151 14.959.215
pagar
Cuentas por pagar a entidades relacionadas (7) 3775227 6.946.940
Otras provisiones (17) 1.953.010 2076938
Fasivas por impuestos (18) - 286.535
Provisiones por beneficios a los empleados (19) 4.870.423 5 872.057
Otros pasivos no financieros (20) 1.042.159 3.079.292
Total pasivos corrientes 69.911.793 T9.771.562
Pasivos no Corrientes
Otros pasivos financieros (14) 16.612.230 2.944 561
Obligaciones por contrato de arrendamiento {(15) 63.055.670 62.913.627
Pasivo por impuestos diferidos (13) 4531298 5.087 262
Provisiones por beneficios a los empleados {19} T.722.847 6.813.619
Total pasivos, no comentes 90.822.045 77.759.068
Total pasivos 160.833.838 157.530.631
Patrimonio
Capital pagado (21) 95.169.081 85.169.081
Prima de emision (21) 29.044 3861 29.044 361
Otras reservas (21} (5.197.656) (4.518.414)
Ganancias (pérdidas) acumuladas (21} 9679.035 7162218
FPatrimonio  Afribuible a los propietarios de la
Controladora 128.694 821 126.857.246
Total patrimonio 128694 821  126.857 246
Total Pasivos y Patrimonio 289.528.659 2B4.387.877
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EMPRESAS TRICOT S.A. Y SUBSIDIARIAS

tricet

Estados de Resultados Integrales Consolidados Intermedios
Al 30 de junio de 2022 y 2021
(En miles de pesos chilenos — M$)

Ingrescs de acfvidade s ordingrias
Costo de wentss
Margen brui

Costos de distribwson
Gastos de adminisracion
Otras ganancias (perdidas)
Ingraso = Financienos
Costos financieros

Ganancizs (pérdidas) de cambic en monada extranera

Resuitsdos por unidades de reajusts
Ganancia {perdida) ankes de impussio
Gasto por impussio 3 |35 ganandss
Ganancia {pérdida) de actividades confinuadas
despuss de impussio
Ganancia
Ganancia {perdida) atribuibke a bs propistarnios de
la contrebdora
Ganancia (pérdida) del ejercicio

Mota

N

22
22

22}

24)
24}
24}

23}
24}

(13

Acumulado Trimestre
Mo12022 0101021 01042022 01.04.2021
0062022 3006202 3006 2022 30.06.2021

(no audita dos) (no auditados) (no auditades)  [no auditados)

(111 s M$ M
95.415.502 69125 587 54 T08.T28 37 088.128
{04002 628} {359 .000.694) {(34.818.518) {20 289.644)
35382 874 30.125.233 20,050,270 10 218.484
{3435 4500 {2 735 489} {1.580.148) {1.428.631)
{26.363.012) {20 538261} {14439 365} {10 538 589)
717061 {85775} {43.888) 43 578
1.585.531 268,941 2. 420831 88.170
{2.27T4.284) {1.251.783) {1.309.529) {954 835)
{008 T10) {70.208) {1.715.103) {7.582)
272.403 122 486 93.140 123.481
5.202.353 5.155. 228 3138.212 4 027076
1.085.6891 {408. 720} T739.803 {558 524)
6252 044 4 748 508 3.875.815 3 428 552
6.252.044 4 748 506 3875.815 3 428 552
6.252.044 4 748508 3875815 3428 552
6.292.044 4 748 506 3875813 3 428552
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EMPRESAS TRICOT 5.A. Y SUBSIDIARIAS

Estados de Resultados Integrales Consolidados Intermedios
Al 30 de junio de 2022 y 2021
(En miles de pesos chilenos — M$)

Acumulado Trimestre
Nota 0.4 2022 .01.20H 01.04 2022 H.04.2021
N® 30,06 2022 30,06 201 30,06 2022 30.06.2021
(o auditados) [no auditados) (no auditados)  (no auditados)
s Ms Mg g
Ganancia del periodo 6.292.044 4748 506 33815 3428 332
Componentes de otro resuttado inegral, antes de
impusstos
Ofro resutado integel, gue no s= rechsificars 3l msutads
del pefiodo, ankes de impussto {19} {530, 4653 104 078 {345 401} 1.017.067
Impuesto a las ganancas relaconado ganancas (perdidas)
achariales por beneficos a los empleados 13 X1.297 {22101} 51753 {274 BOT)
Impuesio 5 las ganandias relacgonado con componentes de
ofro resultado inegral que no se redasiiicard a resultado
del peficdo {13 351.227 (28101} 593259 {274.807)
e resultado integral {679 247 THATH {252 147 742,480
Totl resuitsds inegral {879.242) TEETS {252,142} T42.480
Resuitsdo |ntegral atribuible a: -
Resuitsdo inegral afribuible 3 los propistarnics 5.012.802 4524 481 3.623.873 4171.012
T otal resultado integral 3.612.802 4,824 481 3.623.673 4471.042

30.06.2022 30.06.2021

M$ M$
Utilidad por accion
Ganancia por accion basica en operaciones continuadas (21) 14 68 11,08
Ganancia por accién basica 14 68 11,08

38



tricet

ANALISIS RAZONADO 2T 2022

Al 30 de Junio de 2022 {no auditados):

EMPRESAS TRICOT S.A. Y SUBSIDIARIAS

Estado de Cambios en el Patrimonio Neto Consolidado Intermedio
Al 30 de junio de 2022 y 2021
(En miles de pesos chilenos — M%)

Reserva )
Nota Capital Prima de a:iﬁ::ti:?gn Otras reservas Total otras ?:é"rgri':a'i? Patrimonio
N pagado emision planes de varias reservas acumuladas neto, total
beneficio
M3 M$ M$ M$ M$ M$ M$

Saldo al 1 de enero de 2022 95.169.081 29.044.361 (2.943.045) (1.575.369) (4.518.414) 7.162.218 126.857.246
Resultado Integral:

Ganancia (pérdida) del ejercicio - - - - - 6.292.044 6.292.044
Ofro resultado integral (21) - - (679.242) - (679.242) - (679.242)
Resultado integral - - (679.242) - (679.242) 6.292.044 5.612.802
Provision de dividendo minimo (21) - - - - - (3.775.227) (3.775.227)
Saldo al 30 de junio de 2022 95.169.081 29.044.361 (3.622.287) (1.575.369) (5.197.656) 9.679.035 128.694.821
Al 30 de junio de 2021 (no auditados):

Reserva )
Nota  Capital Prima de aﬁﬁ:ﬁ:ﬁ'gﬂ Otras reservas  Total ofras ?;e"rz’l‘;;ij Patrimonio
N pagado emision planes de varias reservas acumuladas neto, total
beneficio
M$ MS M$ MS M$ MS M$

Saldo al 1 de enero de 2021 95.169.081 29.044.361 (1.930.073) (2.575.982) (4.506.055) 14.101.634 133.809.021
Cambios en el patrimonio:

Resultado Integral:

Ganancia (pérdida) del ejercicio - - - - - 4743 506 4748506
Otro resultado integral @1) - - 75.975 - 75.975 - 75.975
Resultado integral - - 75.975 - 75.975 4.748.506 4.824.481
Provision de dividendo minimo 21) - - - - - (2.849.104) (2.849.104)
Dividendos pagados (21) - - - - - (1.308.143) (1.308.143)
Saldo al 30 de junio de 2021 95.169.081 29.044.361 (1.854.008) (2.575.982) (4.430.080) 14.692.893 134.476.255
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EMPRESAS TRICOT S5.A. Y SUBSIDIARIAS

Estado de Flujo Efective Consolidado Intermedio - Método directo
Al 30 de junio de 2022 y 2021

(En miles de pesos chilenos — M)

Flujo Originado por actividades de la operacion
Recaudacion de deudores por venta

Impuestos a las ganancias reembolsados

Pago a proveedores y personal (menos)

Oiros ingresos (gastos) financieros

IVA v otros similares pagados (menos)

Flujo neto positive originado por actividades de la operacion

Flujo Originado por actividades de financiamiento

Obtencion de préstamos

Obtencidn de cartas de crédito

Reembolsos de préstamos clasificados como actividades de
financiacion (menos)

Intereses pagados

Pagos de pasivos por arrendamiento financiero

Pagos de pasivos por arrendamiento (MIIF 16)

Pago de dividendos (menos)

Flujo neto originado por actividades de financiamiento

Flujo Originado por actividades de inversion

Incorporacion de activo fijo (menos)

Instrumentos financieros clasificados como actividades de
inversion

Intereses recibidos, clasificados como actividades de inversion
Flujo neto negativo originado por actividades de inversion

Flujo neto positivo (negativo) del ejercicio
Variacion neta del efectivo vy efectivo equivalente
Saldo inicial de efectivo y efectivo equivalente
Saldo final de efectivo y efectivo equivalente

Nota
ND

4.c)
4.c)

4.c)
4.c)
4.c)
(4.c)
21.c)

4

30.06.2022 30.06.2021
(no auditados) (no auditados)
M$ M$
161.171.769 122.461.246
1.316.887 2288893
(144.748.389) (94.620.652)
205.990 (65G.898)
{13.862.582) (8.844 860)
4.083.665 20.627.729
19.000.000 -
18.033.857 17.824.820
{34.909.236) (25.223.145)
(462.119) (581.711)
(159.075) (14G.665)
(6.042 644) (5.351.278)
(6.945.940) (1.868.776)
(11.486.157) {15.346.755)
(9.695.265) (1.820.358)
(4.257.149) (15.159.454)
807.678 138.729
(13.145.736) (16.841.083)
{20.548 228) (11.560.109)
{20.548 228) (11.560.109)
48,267 927 80.855 784
27.719.699 69.295.675
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EMPRESAS TRICOT S.A.

Direccion:
Avenida Vicuia Mackenna 3600, Macul, Santiago, Chile.

Contactos:

Rodrigo Picon Bernier

Gerente de Administracion y Finanzas
Teléfono: 223503609

Email: rpicon@tricot.cl

Alexis Gajardo Valdivieso
Subgerente Finanzas
Teléfono: 223503615
Email: agajardo@tricot.cl

Website:
https://www.tricot.cl/inversionistas

41



