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Notas:

¢ Resultados financieros consolidados de acuerdo con las normas internacionales de informacién financiera (NIIF)

e Tipo de cambio mes peso/ddlar a junio de 2024 de $ 944,34, diciembre 2023 de $ 877,12 y junio de 2023 de $
801,66.

e Simbologia monedas: MM$ = millones de pesos chilenos, M$ = miles de pesos chilenos.

e pp = Puntos Porcentuales.

e SSS=Same Store Sales o Ventas a tiendas iguales.

o  Para referirse a trimestres (T), meses (M) y semestres (S): 1T, 2T, 3T y 4T trimestres. 1S y 2S primer y segundo
semestre. 9M y 12M meses respectivamente.

e Todos los valores presentados en este documento se expresan en términos nominales.
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Presentacion Segundo Trimestre 2024

Este segundo trimestre del afio, a pesar de mostrar cifras sectoriales del comercio positivas en comparacién con
el mismo periodo del afio pasado, se mantiene en un escenario desafiante con altos niveles de competencia y una
economia con niveles de crecimiento discretos.

En este contexto, la empresa ha mantenido su estrategia enfocada en generar operaciones mas eficientes en
sucursales, logistica y e-commerce. Hemos avanzado en proyectos como la atencién remota de clientes de crédito
en sucursales y la implementacion en algunos locales de nuevos centros de servicio con sistemas de autoatencion
utilizando tecnologia de Radio Frecuencia (RFID).

También hemos adoptado sistemas de recepcidn de mercaderia en tiendas usando esta misma tecnologia (RFID),
lo que reduce significativamente nuestros procesos logisticos en sucursales. Ademas, hemos consolidado
proyectos previos, como la mecanizacion de Gltima generacion en nuestro nuevo Centro de Distribucion de e-
commerce y la incorporacion de nuestro sitio a la plataforma Salesforce.

Esto nos ha permitido aumentar de forma relevante nuestra capacidad operativa y transaccional en procesos
criticos de la compafiia manteniendo nuestro compromiso con la innovacion y la eficiencia. A todo lo anterior se
suma nuestra estrategia comercial de ofrecer “moda al mejor precio”, lo que nos ha permitido seguir avanzando
con un crecimiento sostenido en nuestro negocio de retail.

Durante este segundo trimestre del afio, el Segmento Retail de nuestro negocio mantuvo su tendencia al alza,
alcanzando un crecimiento del 14,1%. Destacamos un crecimiento en tiendas iguales del 15,1% y un aumento en
el porcentaje de margen bruto de 2,4 pp.

Respecto al Segmento Financiero, podemos destacar la consolidacion de nuestro control en la mora, a través de
rigurosos procesos de originacion y colocacion de nuevos créditos, alcanzando una mora de 90 dias del 6,5%
sobre cartera.

El canal de e-commerce sigue mostrando un crecimiento significativo, en linea con los proyectos implementados
en este canal, incluyendo mejoras en operaciones, mix comercial y pagina web. Esto ha permitido lograr un
crecimiento del 31,6%, con una participacion sobre la venta del 6,5% en el trimestre.

La incorporacion de la solucidn de operacion mecanizada y automatizada en el nuevo centro de distribucion de
e-commerce, implementada durante el 2023, permitié atender un 31% maés de Ordenes durante el segundo
trimestre de 2024 en comparacion con el mismo periodo del afio pasado, manteniendo un equipo similar de
colaboradores en la operacion. Esto también permitiéo manejar “peaks” de demanda de mas del doble de pedidos,
al tiempo de ir mejorando la tasa de cumplimiento.

Los ingresos consolidados totales aumentaron un 12,0% este segundo trimestre del 2024 respecto al mismo
trimestre del afio anterior, aumentando su margen bruto sobre ingresos en 4,3 pp, con un control de gastos que
crecieron por debajo de sus ingresos, permitiendo alcanzar una ganancia de MM$ 5.672, lo que representa un
incremento del 106,9% con respecto al 2T2023.

El EBITDA alcanz6 los MM$ 13.443 este segundo trimestre del 2024, comparando positivamente con los MM$
9.177 del mismo trimestre del afio anterior.
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Resumen Trimestre: 2T24 / 2T23

Consolidado

Los Ingresos Ordinarios alcanzaron los MM$ 62.147 en el 2T24, representando un aumento de 12,0% respecto
al 2T23.

El Margen Bruto ascendié a MM$ 25.707 en el 2T24, 25,0% superior con respecto a 2T23. El ratio de Margen
Bruto/Ingresos al 2T24 fue de un 41,4% versus 37,1% el 2T23.

En el 2T24 los Gastos de Administracion (GA), antes de depreciacion, alcanzaron los MM$ 12.264 (19,7% de
los ingresos ordinarios), versus los MM$ 11.393 (20,5% de los ingresos ordinarios) del periodo 2T23. Los Gastos
de Administracion registraron un aumento del 7,6% cifra por debajo del 12% de crecimiento de los Ingresos
Ordinarios.

El Resultado Operacional anotd una ganancia de MM$ 8.737 en 2T24, lo que representa un aumento de 99,7%
respecto al 2T23, cuando se registré una ganancia de MM$ 4.376.

El Resultado no Operacional registro una pérdida de MM$ 1.634 el 2T24, superior a los MM$ 1.494 del 2T23.

Como efecto de todo lo anterior, el Resultado del 2T24 fue de una ganancia de MM$ 5.672, en comparacion con
la ganancia de MM$ 2.742 en el 2T23.

El EBITDA del 2T24 fue de MM$ 13.443 (21,6% de los ingresos), lo que representa un crecimiento de 46,5%
con respecto al 2T23 (MM$ 9.177, un 16,5% de los ingresos).

Retail

Los Ingresos Ordinarios del negocio Retail aumentaron un 14,1% respecto al 2T23, alcanzando los MM$ 46.125
en el 2724, versus MM$ 40.413 en el 2T23.

El Margen Bruto ascendié a MM$ 16.630 en el 2T24, lo que representa un incremento de 22,3% respecto al 2T23.

Los Gastos de Administracion (GA), antes de depreciacién, fueron de MM$ 9.479, versus los MM$ 9.115 del
periodo 2T23, es decir, un aumento de 4,0%.

El Resultado Operacional fue una ganancia de MM$ 2.565 el 2T24, frente a una pérdida de MM$ 142 del 2T23.

El Resultado obtenido en el Segmento Retail en el 2T24 fue una ganancia de MM$ 4.006, contra MM$ 1.220 en
el 2T23, lo que representa un aumento de 228,2%.

El EBITDA del Segmento Retail en el 2T24 fue de MM$ 7.151 (15,5% de los ingresos), representando un
incremento de 59,4% respecto al 2T23, cuando fue de MM$ 4.487 (11,1% de los ingresos).

El indicador SSS del presente trimestre presentd un incremento de 15,1% en comparacion al 2T23.

Las ventas del canal e-commerce crecieron en un 31,6% entre el 2T24 y el 2T23. El ratio de ventas e-commerce
sobre las ventas totales Retail representd un 6,5% el 2T24 versus el 5,6% el 2T23.
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Financiero

Los Ingresos Ordinarios del negocio Financiero alcanzaron los MM$ 16.021 en el 2T24, un 6,4% superior al
2723 (MMS$ 15.055).

El Margen Bruto ascendié a MM$ 6.177 en el 2T24, lo que representa un alza de 15,7% respecto al 2T23. El
Margen Bruto/Ingresos al 2T24 fue de un 38,6% (en 2T23 fue de 35,5%).

Los Gastos de Administracion (GA), antes de depreciacion, aumentaron un 22,2%, desde MM$ 2.278 el 2T23 a
MMS$ 2.785 el 2T24.

El Resultado Operacional alcanz6 una utilidad de MM$ 3.272 el 2T24, lo que representa un aumento de 13,2%
respecto al 2T23.

El Resultado no Operacional registro una pérdida de MM$ 1.185 en el 2T24, lo que representa un aumento de
19,5% respecto al 2T23.

El Resultado del Segmento Financiero en el 2T24 fue una utilidad de MM$ 1.666, versus los MM$ 1.521 en el
2T23.

Finalmente, el EBITDA del segmento en el 2T24 fue de MM$ 3.393 (21,2% sobre ingresos), lo que representa
un aumento de 10,8% con respecto al 2723 (MM$ 3.062, un 20,3% sobre ingresos).
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Resumen de Hechos Relevantes e Informacion de Interés.

e Planta Fotovoltaica

En mayo de este afio, comenzd a operar la planta de generacion eléctrica fotovoltaica en el Centro de
Distribucidn, ubicado en Pedro Montt 2445 de la comuna de Santiago. La planta consta de 556 paneles
instalados en la techumbre noreste del galpdn principal, con una capacidad instalada de 370 kWp, con lo que
se estima una produccion fotovoltaica anual correspondiente al 80% aproximado del consumo en el mismo
periodo. Esta iniciativa no solo reducira nuestros costos operativos, sino que también contribuird a la
reduccion de emisiones de gases de efecto invernadero. La inversion total fue de MM$ 250, con una vida util
estimada de 25 afios, lo que representa un beneficio econémico a largo plazo para la empresa, asi como el
uso de energia renovable para nuestro centro de distribucion.
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Resultados Consolidados

2T2024 272023 . . 152024 1S2023
MM$ MM$ MM$ MM$
Ingresos Ordinarios 62.147 55.468 6.679 12,0% 112.478  102.599 9.879 9,6%
Costos de Ventas (36.439) (34.898) (1.541) 4,4% (67.242)  (67.514) 272 -0,4%
Margen Bruto 25707 20,570 5.138 25,0% 45236  35.085 10.151 28,9%
41,4% 37,1% 40,2% 34,2%
Gastos de Administracion * (12.264) (11.393) (871) 7,6% (23.014) (21.854) (1.160) 5,3%
Depreciacion y Amortizacion (4.707) (4.801) 94 -2,0% (9.500) (9.248) (252) 2,7%
Resultado Operacional 8.737 4376 4361 99,7% 12.722 3.983 8.739 219,4%
14,1% 7,9% 11,3% 3,9%
Otras ganancias (pérdidas) (295) (129) (166) 128,5% (556) (84) (472)  562,0%
Ingresos Financieros? (467) 481 (948) -197,1% 2.817 979 1838 187,8%
Costos financieros? (1.746) (1.535) (210) 13,7% (3.686) (4.545) 859 -18,9%
Diferencias de cambio 999 (305) 1304  427,7% (2.349) 985 (3.333) -338,5%
Resultados por unidades de reajuste (126) (5) (121) 2421,7% (141) (141) (1) 0,6%
Resultado No Operacional (1.634) (1.494)  (141) 9,4% (3.915) (2.806) (1.109) 39,5%
Ganancia (Pérdida) antes de Impuestos 7.102 2.882 4220 146,4% 8.807 1177 7.630 648,3%
Impuesto a las Ganancias (1.430) (140)  (1.290) 919,1% (1.643) 653 (2.295) -351,8%
Ganancia (Pérdida) del ejercicio 5.672 2742 2930 106,9% 7.164 1.829 5.335 291,6%
9,1% 4,9% 6,4% 1,8%
EBITDA* 13.443 9.177 4267 46,5% 22222 13231 8991 68,0%
21,6% 16,5% 19,8% 12,9%

1.- Gastos de Administracion= Gastos de Administracion + Costo de Distribucion - Depreciacion y Amortizacion

2.- Ingresos Financieros = Ingresos Financieros por dep6sitos a plazos en $y US$ més diferencia de cambio por operaciones de forward
(utilidad)

3.- Costo Financieros = Intereses , gastos bancarios y diferencia de cambio por operaciones de forward (pérdida)

4.- EBITDA: Los EBITDA del trimestre de Segmento Retail (MM $ 7.151) y Segmento Financiero (MM $ 3.393) no suman el EBITDA
consolidado (MM $ 13.443) debido a la eliminacién de arriendos relacionados (MM $ 2.832) y los derechos de uso de marca (MM $ 67). Los
arriendos y los derechos de uso en el Segmento Financiero se presentan en el "costo de venta", por lo cual disminuye su EBITDA'y en el
Segmento Retail se presentan en "otras ganancias (Perdidas)" que no afecta su EBITDA.

Ingresos Ordinarios

En el 2T24, los Ingresos Ordinarios crecieron un 12,0% respecto al mismo periodo del afio anterior, impulsados
principalmente por el Segmento Retail, que registré un aumento del 14,1%. Este crecimiento en Retail se alinea
con la tendencia de los altimos dos trimestres y refleja el éxito de nuestra estrategia de “moda al mejor precio”,
en conjunto con las distintas mejoras operacionales efectuadas durante el 2023 y 2024, que ya estan generando
resultados. Por otro lado, los ingresos del Segmento Financiero mostraron crecimiento, algo mas moderado, con
un aumento del 6,4% en el 2T24, vinculado principalmente a un crecimiento de la cartera de clientes y
focalizacion en productos financieros de mejor rentabilidad.
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Ingresos Ordinarios (MM$)
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La evolucion durante el ejercicio 2024 de la participacion de los Ingresos Retail dentro de los Ingresos Ordinarios
es la siguiente:

Participacion Ingresos Retail (%)
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Margen Bruto

En el 2T24, el Margen Bruto sobre Ingresos aument6 en 4,3 pp respecto al 2T23, principalmente gracias al
incremento en el margen del Segmento Retail. Este crecimiento se debi6 principalmente al aumento del margen
comercial en la temporada de invierno, que registré un incremento de 0,4 pp en el trimestre respecto al 2T23.

Margen Bruto / Ingresos Ordinarios (%)
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Gastos de Administracion (sin Depreciacion y Amortizacion)

En el 2T24, los Gastos de Administracion (GA) crecieron un 7,6% respecto al 2T23; sin embargo, este aumento
es inferior al crecimiento de los ingresos. Esto se refleja en la disminucion de la participacion de los gastos en los
ingresos, que paso del 20,5% en el 2T23 al 19,7% en el 2T24.

GA, sin Depreciacién y Amortizacion (MM$)
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GA (sin Dep. y Amort.) / Ingresos Ordinarios (%o)
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EBITDA y Margen EBITDA

En el 2T24, el EBITDA creci6 un 46,5%, y el margen EBITDA aumentd en 5,1 pp respecto al 2T23, gracias a
los esfuerzos sostenidos para optimizar el Margen Bruto y controlar los Gastos de Administracion (GA).

EBITDA (MM$)
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Margen EBITDA (%)
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Resultado Operacional y Ganancia (Pérdida) del ejercicio

La utilidad del ejercicio en el 2T24 alcanz6 los MM$ 5.672, un aumento significativo respecto a los MM$ 2.742
registrados en el 2T23. Esta mejora se debe principalmente al crecimiento de los ingresos, combinado con un
Margen Bruto més alto y una efectiva contencion de los Gastos de Administracion (GA).

Resultado Operacional, Ebit (MM$)
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Ganancia (Pérdida) del ejercicio (MMS$)
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Resultados Segmento Retail

2T2024 272023 ; Var. 1S2024  1S2023  Var.
MM$ MM$ % MM$ MM$ MM$
Ingresos Ordinarios 46.125 40413 5.712 14,1% 80.272 72.138 8.133 11,3%
Costos de Ventas (29.495) (26.811) (2.684) 10,0% (53.190) (50.379)  (2.811) 5,6%
Margen Bruto 16.630 13.601  3.029 22,3%  27.082 21.760 5.322 24,5%
36,1% 33,7% 33,7% 30,2%
Gastos de Administracion 1 (9.479) (9.115) (365) 4,0% (17.267) (17.689) 422 -2,4%
Depreciacién y Amortizacion (4.586)  (4.629) 42 -0,9%  (9.250) (8.924) (326) 3, 7%
Resultado Operacional 2.565 (142)  2.707 1906,6% 565  (4.853) 5418 111,6%
5,6% -0,4% 0,7% -6,7%
Resultado No Operacional 2.450 1126 1324 117,6% 4.163 2.567 1.596 62,2%
Ganancia (Pérdida) antes de Impue: 5.015 984  4.031 409,5% 4728  (2.286) 7.014  306,8%
Impuesto a las Ganancias (1.009) 236 (1.245) -527,4% (767) 1329 (2.096) -157,7%
Ganancia (Pérdida) del ejercicio 4.006 1220 2785 228,2% 3.961 (958) 4918  513,5%
8,7% 3,0% 4,9% -1,3%
EBITDA? 7.151 4.487 2.664 59,4% 9.815 4.071 5.744 141,1%
15,5% 11,1% 12,2% 5,6%

1 Gastos de Administracion= Gastos de Administracion + Costo de Distribucién - Depreciacién y Amortizacion
2 Ebitda = Resultado operacional + Depreciacién y amortizacion

Ingresos Retail

Los ingresos por ventas en el Segmento Retail crecieron un 14,1% en el 2T24 respecto al 2T23, principalmente
gracias a las acciones e inversiones implementadas para fortalecer nuestras capacidades operativas en logistica
y sucursales.

Ingresos Retail (MMS$)
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Participacion de ventas al contado

En el 2T24, las ventas al contado aumentaron en 3,7 pp respecto al 2T23. No obstante, este crecimiento comienza
a moderarse, mostrando una ligera disminucion en comparacion con el trimestre anterior, lo que sugiere una
tendencia hacia la estabilizacién de este indicador.

Participacion de ventas al contado (%)
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Same Store Sales (SSS) (*)

En el 2T24, las ventas en tiendas iguales crecieron un 15,1% respecto al 2T23, lo que también se atribuye a las
mejoras operacionales recientemente implementadas, como se menciond anteriormente.

5SS
33,2% 34,2%

. 15,1%
10,3% g 19

-0,4%
3,6%
-9,2% -6,5%
-29,4%

1122 2722 3T22 4722 1123 2723 3723 4723 1124 2724

(*) Venta neta (sin VA y sin recargo financiero)
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Stock de Productos para la Venta al cierre del 2T24 (*)

El inventario de Invierno y de Toda Temporada esté alineado con las expectativas de ventas, tanto para el periodo
restante de la temporada actual como para el inicio de la nueva temporada de primavera-verano.

Stock de Productos para la Venta (MMS$)
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(*) Stock disponible para la venta en tiendas y centros de distribucion (no incluye mercaderias en transito desde el proveedor)

Margen Comercial (*)

El Margen Comercial experimenté un aumento de 0,4 pp, pasando del 51,1% en el 2723 al 51,5% en el 2T24.
Este incremento se atribuye a una planificacion comercial enfocada en lograr nuestros margenes objetivo,
manteniendo nuestro compromiso de precios bajos.

Margen Comercial (%0)
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(*) Margen Comercial = (Ingreso Ordinarios - Costo de Mercaderia) / Ingresos Ordinarios.
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Venta Bruta e-commerce

El aumento del 31,6% en las ventas del e-commerce en el 2T24, respecto al 2T23, esta en linea con el incremento
de los ingresos totales del Segmento Retail. La maduracion de inversiones realizadas en 2023 en logistica y sitio
web, asi como el incremento en el mix comercial exclusivo, también han contribuido a optimizar el rendimiento
de este canal de venta.

e-commerce Venta Bruta (MM$)
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Resultados Segmento Financiero

2T2024 212023 Var. Var. 1S2024  1S2023 Var.
MM$ MM$ MM$ % MM$ MM$ MM$
Ingresos Ordinarios 16.021 15.055 966 6,4% 32.206 30.461 1.746 5,7%
Costos de Explotacion (9.844) (9.715) (129) 1,3% (19.815) (20.352) 537  -2,6%
Margen Bruto 6.177  5.340 837 15,7% 12.392 10.108 2.283 22,6%
38,6% 35,5% 38,5% 33,2%
Gastos de Administracion * (2.785) (2.278)  (507) 222%  (5.747)  (4.165) (1.582)  38,0%
Depreciacion y Amortizacion (121) (173) 52 -30,2% (250) (324) 74 -22,9%
Resultado Operacional 3272 2.890 383 13,2% 6.395 5.619 776 13,8%
20,4%  19,2% 19,9% 18,4%
Resultado No Operacional (1.185) (992) (193) 195%  (2.316) (2.156) (160) 7,4%
Ganancia (Pérdida) antes de Impuestos 2.087 1.898 189 10,0% 4.079 3.463 616 17,8%
Impuesto a las Ganancias (421) (377) (45) 11,8% (876) (676) (200)  29,5%
Ganancia (Pérdida) del ejercicio 1.666 1.521 145 9,5% 3.203 2.787 416  14,9%
10,4% 10,1% 9,9% 9,2%
EBITDA’ 3.393  3.062 330 10,8% 6.645 5.943 701 11,8%
21,2% 20,3% 20,6% 19,5%

1 Gastos de Administracion= Gastos de Administracion + Costo de Distribucion - Depreciacion y Amortizacion
2 Ebitda = Resultado operacional + Depreciacion y amortizacion

Ingresos Segmento Financiero

Los ingresos ordinarios del Segmento Financiero crecieron un 6,4% en el 2T24 respecto al 2T23, impulsados
principalmente por un conservador incremento de la cartera y los ajustes en el mix de colocacion, que se enfocaron
en productos de mayor rentabilidad, como el Avance en Efectivo.

Ingresos Segmento Financiero (MM$)
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Antecedentes generales de la Cartera de Clientes

Afio 2023 2024
Trimestre Unidad 1T 2T 3T 4T 12M 1T 2T
Cartera Bruta MM$ | 91.456 91.282 90.319 96.624 92.629  94.806
Castigos Incobrables MM$ 6.923 8.100 7.352 6.152  28.527 6.162 5.702
Gasto en Provisiones Incobrables MM$ 7.082 6.715 6.486 6.971  27.255 5.455 5.326
Gasto Prov. por Pasivo Contingente MM$ (20 (96) (22) (27) (156) 68 257
Stock Provisiones Incobrables ® MM$ | 21.809 20.425 19.559  20.378 19.671  19.295
Clientes Activos Miles 429 425 408 434 414 421
Deuda Promedio M$ 213 215 222 223 224 225
Tasa de Riesgo @ % 238%  224% 21,1% 211% 212%  204%
% Castigo 12 meses/Cartera Bruta % 244%  292%  31,6% 295% 300%  268%
% Castigo Neto 12 meses/Cartera Bruta % 21,1% 260% 282%  26,3% 26,5% 23,3%

(1) Stock no incluye provision de incobrable por pasivo contingente
(2) Tasa de Riesgo = Stock de Provisién Incobrable /Cartera Bruta

Provision de Incobrables (*)

El gasto por provision de incobrables en el 2T24 fue de MM$ 5.326, un 20,7% menor que en el 2T23. Esta
disminucidn se debe principalmente a la mejora en la tasa de riesgo, con un tamafio de cartera levemente superior
y un menor nivel de castigo.

Gasto provision incobrable (MM$)
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Nota: No incluye provision de incobrable por pasivo contingente.
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Clientes Activos (*)

Al cierre del 2T24, el namero de Clientes Activos registré una disminucion del 1,0% en comparacion con el
2T23, alcanzando un total de 420.928 clientes. Esto se debe a la estrategia conservadora de la empresa, enfocada
en mantener niveles de riesgo estables, sin comprometer significativamente el tamafio de la cartera.

Clientes Activos
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(*) Clientes Activos = Todo cliente que mantiene una deuda pendiente.
Cartera Bruta

La cartera crecié un 3,9% al cierre del 2T24 en comparacion con el cierre del 2T23, en linea con el objetivo de la
empresa de mantener un volumen de cartera con una tendencia hacia un crecimiento estable pero conservador,
coherente con la estrategia de los trimestres anteriores.

Cartera Bruta (MMS$)
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Cartera de Clientes:

El gréfico siguiente muestra la evolucién de la cartera y el nimero de clientes con deuda, destacando la politica
de contencion en el crecimiento de ambos indicadores, tal como se mencion6 anteriormente.

Cartera (MM$) y Clientes (MN°®)

Cartera Bruta === Clientes Activos
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Colocaciones

Durante el 2T24, el flujo total de colocaciones alcanz6 los MM$ 57.263, lo que representa un incremento del
9,9% en comparacion con el mismo periodo del afio anterior (2T23). Al analizar las variaciones por linea de
negocio en relacion con el 2T23, se observan los siguientes resultados:

e En el caso de Comercios Asociados, se registré un crecimiento del 6,7%, manteniéndose el uso de nuestra
tarjeta en multicomercio como la principal linea de negocio de crédito, con una leve disminucién en su
participacion con respecto al trimestre anterior, llegando a 65,0% de las colocaciones de capital.

o En el segmento de Avance en Efectivo, en linea con nuestra estrategia orientada a los mejores perfiles de
riesgo, se evidencidé un aumento del 45,9%, pasando de MM$ 7.426 a MM$ 10.832.

e Por su parte, las Ventas a Crédito en Tiendas experimentaron una baja del 6,1%, pero un aumento de su
participacion con respecto al periodo anterior, llegando al 16,1%.

Estos datos estan en directa sintonia con la politica de crédito implementada durante el afio pasado, que busca
mantener el tamafio de la cartera, con incrementos acotados y una cantidad estable de clientes, mientras nuestros
indicadores no reflejen que el riesgo esté completamente controlado, situacién a la cual ya estamos acercandonos,
y que estamos monitoreando para asegurar su estabilidad.
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Colocaciones de Capital 2T (MM$)

Venta Mercaderia Avance en Efectivo Muticomercio

-6,1% 9,9% 57.263
55.474 /
I 52.105

37.204
Ly 34.852
8.337 - 426 10.832
11.060 9.827 9.227
2T22 2T23 2T24

A continuacidn, se presentan los graficos que ilustran la composicién de las colocaciones y los montos colocados
por trimestre:
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Colocaciones de Capital (%0)

Venta de Mercaderia Avance en Efectivo Multicomercio
63,8% 69,8% 67,8% 65,0% 66,9% 65,0% 68,2% 68,1% 68,4% 65,5%
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Colocaciones de Capital (MM$)
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Participacion de Venta a crédito en tiendas Tricot con Tarjeta Visa Tricot

La participacidn de ventas efectuadas con la Tarjeta Visa Tricot en las tiendas Tricot experimentd una reduccion
de 3,6 pp en el 2T24 en comparacion con el mismo periodo del afio anterior (2T23). Sin embargo, al comparar
con el trimestre inmediatamente anterior, se puede observar un cambio de tendencia y un posible inicio de
recuperacion en este indicador.
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Deuda Promedio (*)

Durante el 2T24, la deuda promedio por cliente experiment6 un aumento del 4,9% en comparacion con el 2T23,
en concordancia con el crecimiento organico de las lineas de créditos asociadas a nuestra cartera.

Deuda promedio (M$)

2022 2023 2024

4.9%
) 3.0%
4.8% o 6.5%
/ /
= ~ )
. ~ & ~
i o N
o —
~
~ (] 0
o
» ~
o
~
o
a
=t
1T 2T 3T aT

(*) Cartera vigente bruta dividida por nimero de clientes activos con deuda.
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Plazo Promedio (*)

El plazo promedio de las colocaciones aumentd en el 2T24 a 6,4 meses, en comparacion con los 6,1 meses del
2T23, manteniéndose en rangos similares desde 2022.

Plazo Promedio (Meses)

2022 =2023 =2024
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(*) Corresponde al plazo promedio de los negocios que se originaron en cuotas. No incluye la condicion de pago de Revolving.

Tasa de Riesgo (*)

La Tasa de Riesgo experiment6 una disminucion de 2,0 pp en el 2T24 en comparacién con el mismo periodo del
afio anterior (2T23), pasando del 22,4% al 20,4%. Este descenso se atribuye al exitoso trabajo de control de la
mora y del riesgo que la compafiia ha mantenido durante mas de un afio.

Tasa de Riesgo (%)
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(*) Stock de Provision Incobrable /Cartera de Clientes (de deuda vigente).
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Cartera Renegociada (*)

El porcentaje de cartera renegociada experiment6 un incremento de 0,8 pp en el 2T24 en comparacién con el
mismo periodo del afio anterior (2T23). En efecto, en el 2T24 este porcentaje se ubico en 14,2%, 0,2 pp inferior
al 14,4% que presentd el trimestre anterior.

Cartera Renegociada / Cartera Bruta (%0)
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(*) En esta clasificacion se incluye todo cliente que haya repactado su deuda. Esta condicion se mantiene hasta que el cliente complete el
pago total de dicha operacién.

Mora 90 Dias

El indicador de morosidad a 90 dias, calculado sobre la cartera bruta, experiment6 una disminucion de 2,8 pp en
comparacién con el 2T23, en linea con la reduccion general de los niveles de morosidad de Tricot. También se
observa una disminucion sostenida en este indicador desde el 1T23.

Mora 90 dias /Cartera Bruta (%)
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Stock de Provisiones (*)

El nivel de provisiones disminuyd un 5,5% entre el 2T24 y el 2T23. Esta baja esta directamente relacionada con
los logros obtenidos en controlar a la baja los niveles de mora de la cartera, en circunstancias que esta Gltima ha
crecido un 3,9% en el mismo periodo.

Stock de Provisiones (MM$)
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(*) Por deuda de clientes vigentes.

Castigos

Los castigos realizados durante el 2T24 alcanzaron M$ 5.702, lo que representa una baja del 29,6% en
comparacion con el 2T23, en linea con la reduccion de la mora a 90 dias y la Tasa de Riesgo.

Castigos (MM$)
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Recupero de Castigos

El recupero de castigos aumentd un 14,8% en el 2T24 en comparacion con el 2T23, siguiendo la tendencia al alza
de los ultimos trimestres, en linea con los esfuerzos del area de cobranza.

Recupero de Castigos (MM$)
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Castigos Netos/Cartera Bruta (%)

La disminucion en el Castigo Bruto, en conjunto con el incremento en el nivel de recuperacion de castigos y el
proceso de estabilizacion de la cartera, se ha traducido en una baja en el indicador de Castigos Netos
Trimestre/Cartera Bruta. Este indicador alcanzo el 5,1% en el 2T24, en comparacion con el 8,1% registrado en el
mismo periodo del afio anterior (2T23).
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Castigos Netos Ultimos 12 Meses / Cartera Bruta (%)
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Meses de Cobertura de Provisién por Incobrables (*)

El indice de cobertura sobre los castigos futuros alcanzé los 11,8 meses en junio de 2024, superior en 1 mes
respecto a los 10,8 meses registrados en junio de 2023. Considerando que el duration de la cartera es de 3,8 meses
demuestra que el stock de provision es capaz de cubrir el ciclo natural del negocio.

N° Meses De Cobertura Sobre Castigos Netos Futuros

11,8
11,5
11,3
10,8 10,8 10,8 10,8
I 10’3 I I 10’3 I

2723 3723 4723 1723 2723 3723 4723 1724 2724

(*) Este indice se calcula sobre el stock de 12 meses atras de la provision de incobrable (vigente y contingente) dividido en el promedio
de los castigos netos de recupero de los 12 dltimos meses.
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Recaudaciones

La recaudacion ha experimentado un incremento en términos absolutos por encima del crecimiento de la cartera,
pasando de una tasa de recaudacion del 22,3% en el 2T23 a un 23,6% en el 2T24. Esto nos permite generar mayor
espacio para aumentar la colocacion sin necesariamente aumentar en la misma relacion el tamafio de la cartera.

Recaudacion (MM$)
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Anadlisis del Balance General

Resumen Balance 30-06-2024 31-12-2023 Var MM$ Var %
Activos MM $ MM $

Total activo corriente 159.503 165.196 (5.693) -3,4%
Total activo, no corriente 153.966 161.565 (7.598) -4,7%
Total Activos 313.470 326.760 (13.291) -4,1%
Total pasivos, corrientes 82.923 93.873 (10.950) -11,7%
Total pasivos, no corrientes 93411 97.631 (4.220) -4,3%
Total Pasivos 176.333 191.504 (15.170) -7,9%
Total Patrimonio 137.136 135.257 1.879 1,4%
Total de Pasivos y Patrimonio 313.470 326.760 (13.291) -41%

Activos, Pasivos y Patrimonio

Los activos totales presentaron una caida de MM$ 13.291, es decir, un 4,1% menos al 30 de junio de 2024 en
comparacion con el 31 de diciembre de 2023. Esta disminucion se explica, por la reduccion del disponible en
Caja, depdsitos a plazo y por menores cuentas por cobrar (Tarjetas de Débito y Crédito) por MM$ 2.137, menores
impuestos diferidos y por recuperar por MM$ 2.145, menores activos por derechos de uso por MM$ 4.178 y
finalmente, menor inventarios por MM$ 4.180. Disminuciones acordes a la evolucion del ciclo comercial.

Los pasivos totales disminuyeron un 7,9%, equivalente a MM$ 15.170. Esta reduccion se explica principalmente
por la disminucion de los préstamos bancarios por MM$ 5.679 (menos cartas de créditos por Comex por MM$
7.207 y aumento neto de amortizaciones de Préstamos en pesos y UF por MM$ 1.600), disminucion por pasivos
de arriendos financieros por MM$ 4.256, menor impuesto por venta MM$ 1.260 (IVA y otros), menor provision
asociada a las obligaciones con el personal por MM$ 1.189, y menos pagos a proveedores nacionales por MM$
1.759.

El patrimonio aument6 en MM$ 1.879 principalmente por el resultado a 30 de junio 2024 menos su provision del
40% de dividendo por MM$ 4.298, menos el pago de dividendo, con cargo al resultado del periodo anterior, por
MMS$ 2.136 y por perdida actuarial de las IAS por MM$ 282.

Liquidez

Indicadores Unidades 30-06-2024 31-12-2023 30-06-2023
Liquidez Corriente® Veces 19 18 2,1

Razén Acida* Veces 16 14 18

Capital de Trabajo’ MM$ 76.581 71.323 70.012

3 Liquidez Corriente = Activo Corriente / Pasivo Corriente.
4 Razén Acida = (Activo Corriente — Inventario) / Pasivo Corriente

5 Capital de Trabajo = Activo Corriente - Pasivo Corriente.

Los indices de liquidez no presentan una variacion significativa entre junio del 2024 y 2023, estando en rangos
histéricos para nuestra empresa.
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Endeudamiento

ANALISIS RAZONADO 2T 2024

Indicadores Unidades  30-06-2024 31-12-2023 30-06-2023
Leverage ° Veces 13 14 13
Leverage Neto’ Veces 09 10 09
DFN /Ebitda ® Veces 02 03 02
Cobertura de Gastos Financiero ° Veces 71 50 31
Nivel de Endeudamiento Financiero Neto™ Veces 01 0,1 0,1
Razon Pasivo Corriente™! % 47,0% 49,0% 37,6%
Razon Pasivo No Corriente? % 53,0% 51,0% 62,4%

6 Leverage = (Pasivos Totales ) / Total Patrimonio

7 Leverage Neto = (Pasivos Totales - Efectivo y equivalente de efectivo - Otros activos financieros de Cy L/Plazo) /T
8 DFN / EBITDA = Deuda Financiera Neta (DFN) 6 "Otros pasivos financieros de Cy L/Plazo -

Efectivo y equivalente de efectivo - Otros activos financieros de Cy L/Plazo" / EBITDA ultimos 12

9 Cobertura de Gastos Financieros = EBITDA Ultimos 12 meses / Gastos Financieros Ultimos 12

10 Nivel de Endeudamiento Financiero Neto = DFN (Otros pasivos financieros de C y L/Plazo -

Efectivo y equivalente de efectivo - Otros activos financieros de Cy L/plazo)/ Total Patrimonio

11 Razén Pasivo Corriente = Pasivo Corriente / Pasivo Totales

12 Raz6n Pasivo No Corriente = Pasivo No Corriente / Pasivo Totales

A junio de 2024, los indices de endeudamiento se mantienen estables en comparacion con junio de 2023, sin
cambios significativos en los indicadores de Leverage y Leverage Neto.

En cuanto a la cobertura de gastos financieros, el incremento se debe principalmente a la reduccion de costos
financieros en los Ultimos 12 meses, acompafiada de un aumento en el EBITDA durante el mismo periodo.

Leverage

1,60
1,40
1,20
1,00
0,80
0,60
0,40

0,20

1,46
1,39 1,36
1,25 1,26
1,17

1722 2722 3722 4722 1723 2723

1,32

3T23

1,42

4723

1,35

1724

1,29

2724
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Leverage Neto

1,20

1,08
1,02 1,06 1,00 0099 1,00
1,00 034 0,88
0g0 084
0,80
0,60
0,40
0,20

1722 2722 3722 4722 1723 2723 3T23 4723 1724 2724

La proporcion de pasivos de corto plazo respecto a los pasivos totales muestra un ligero incremento, pasando del
37,6% en el 2T23 al 47,0% en el 2T24. Esto se debe a la combinacion de la amortizacion pactada de los préstamos
existentes y la contratacion de nuevos préstamos.

Estructura de Pasivos
m Corto Plazo Largo Plazo

62,4% >3.0%

272023 272024

La variacién en la composicion de la estructura de pasivos, entre corrientes y no corrientes, se explica por la
contratacion de nuevos préstamos bancarios a largo plazo por MM$ 5.500 y por la amortizacion de los préstamos
existentes.
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Actividad

Indicadores Unidades 30-06-2024 31-12-2023 30-06-2023
Rotacion de Inventario®® Veces 34 36 52
Permanencia de Inventarios™* Dias 105 101 69
Rotacion de Activo Veces 07 07 07

13 Rotacion de Inventario = 360/ Permanencia de Inventarios
14 Permanencia de Inventarios = ((Inventario - Mercaderia en Transito)/(Costo de Mercaderia 12 M eses)/360)

15 Rotacion de Activo = Ingresos Ordinarios 12 Meses / Activos Total del Periodo

El ratio de Permanencia de Inventarios se mantiene dentro de rangos normales.

IT 2T 3T AT

157 150

138 138
124

113

69

2022 2023 2024
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Rentabilidad

Indicadores Unidades 272024 272023
Rentabilidad del Patrimonio, ROE *® % 42 2,1
Rentabilidad del Activo ROA ** % 17 09
Margen EBITDA % 21,6 16,5
Margen Utilidad % 91 49

18 ROE (Return over Equity ) = Utilidad del Periodo / Patrimonio Periodo Pasado
19 ROA (Return over Assets) = Utilidad del Periodo/ Activos Periodo Pasado

20 Margen EBITDA = EBITDA del Periodo / Ingresos Ordinarios del Periodo

21 Margen Utilidad = Utilidad del Periodo/ Ingresos Ordinarios del Periodo

En general, todos los indicadores de rentabilidad muestran un incremento respecto al mismo periodo del afio
anterior, como consecuencia directa de la utilidad del trimestre, tal como se ha expuesto anteriormente en este

informe.
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Estado de Flujos de Efectivo

30-06-2024 30-06-2023 var. MM$ | Var. %

MM$ MM$
Consolidado
Flujo neto positivo originado por actividades de la operacion 22.768 25.882 (3.114) -12,0%
Flujo neto originado por actividades de financiamiento (23.927) (26.605) 2.678 -10,1%
Flujo neto negativo originado por actividades de inversion 2.905 (1.592) 4.497 -282,5%
Variacion Neta del Efectivo y Efectivo Equivalente 1.746 (2.315) 4.060 | -175,4%
Saldo Inicial de Efectivo y efectivo Equivalente 34.859 30.623 4.236 13,8%
Saldo Final de Efectivo y efectivo Equivalente 36.605 28.308 8.296 29,3%
Segmento Retail
Flujos de operacién de los segmentos 20.087 20.992 (906) -4,3%
Flujos de financiamiento de los segmentos (22.387) (21.058) (1.329) 6,3%
Flujos de inversion de los segmentos 3.109 (1.477) 4.586 -310,4%
Variacion Neta del Efectivo y Efectivo Equivalente 808 (1.543) 2.351 | -152,4%
Saldo Inicial de Efectivo y efectivo Equivalente 31.475 27.581 3.894 14,1%
Saldo Final de Efectivo y efectivo Equivalente 32.283 26.038 6.245 24,0%
Segmento Financiero
Flujos de operacion de los segmentos 2.681 4.890 (2.209) -452%
Flujos de financiamiento de los segmentos (1.540) (5.547) 4.007 -12,2%
Flujos de inversion de los segmentos (204) (115) (89) 77,7%
Variacion Neta del Efectivo y Efectivo Equivalente 938 (771) 1.709 [ -221,5%
Saldo Inicial de Efectivo y efectivo Equivalente 3.384 3.042 342 11,2%
Saldo Final de Efectivo y efectivo Equivalente 4.322 2.271 2.051 90,3%

El flujo operacional experimentdé una disminucion de MM$ 3.114, principalmente por mayores pagos a
proveedores y personal por MM$ 20.075, y la mayor recaudacion por venta de MM$ 16.807.

El flujo por actividades de financiamiento disminuyé en MM$ 2.678, originado por un aumento en la obtencion
de financiamiento neto de pagos por MM$ 4.851 y un incremento en los pagos de dividendos por MM$ 2.226.

El flujo neto originado por las actividades de inversion presentd un aumento de MM$ 4.497, explicado
principalmente por una menor inversion en activos fijos equivalente a MM$ 3.732, y un aumento en la gestion
de instrumentos financieros por MM$ 765.
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Anélisis de Riesgo y su Administracion

Los principales riesgos a los cuales esta expuesta la Compafiia se presentan en forma resumida a continuacion.
Una descripcion més detallada se presenta en el punto 2), “Riesgos financieros y regulatorios” de la “Nota 3,
“Instrumentos Financieros y Administracion del Riesgo Financiero” de los Estados Financieros del periodo.

a) Riesgos financieros

a.1) Riesgos de mercado
a.1.1) Riesgo de tipo de cambio
a.1.2) Riesgo de tasa de interés
a.1.3) Riesgo de inflacion

a.2) Riesgo de liquidez

a.3) Riesgo de crédito asociado a las cuentas por cobrar de clientes

b) Riesgos regulatorios

b.1) Riesgo Legal
b.1.1 Proyecto de ley de Proteccion de datos personales
b.1.2 Proyecto de ley que modifica la Ley 19.628 en materia de registro de deudores.
b.1.3 Proyecto de ley que modifica régimen de gratificaciones del Codigo del Trabajo.
b.1.4 Proyecto de ley de reforma de pensiones.

b.1.5 Proyecto de ley que mejora la proteccion de las personas consumidoras en el ambito de sus intereses
individuales fortaleciendo al Servicio Nacional del Consumidor y establece otras modificaciones que
Indica.

b.1.6 Modifica la Ley N° 19.496, que establece normas sobre proteccion de los derechos de los
consumidores, para restringir los dias y horas habiles para efectuar llamadas telefonicas y visitas de
cobranza extrajudicial.

b.2) Riesgos de seguridad de la informacién
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ANEXO |

ANTECEDENTES GENERALES

Afio 2023 2024
Trimestre Unidad 1T 2T 3T 4T 12M 1T 2T
Tricot N° 107 107 106 107 105 105
Tricot Connect N° 11 11 11 11 3 3
Total N° de Tiendas N° 118 118 117 118 108 108
Ingresos de Explotacion MM$ | 47.131 55.468 45.024 68.330 215.953| 50.331 62.147
EBITDA MM$ 4.054 9.177 5883 17.139 36.252 8779  13.443
Resultado Final MM$ -912 2.742 333 8.522  10.685 1.492 5.672
Margen de Utilidad MM$ -1,9% 4,9% 07%  125% 4,9% 3,0% 9,1%
Deuda Financiera Neta / EBITDA (1) Veces 0,7 0,2 05 0,3 05 0,2
Nivel de Endeudamiento Financiero Neto (2) | Veces 0,1 01 01 01 0,2 0,1
Cobertura de Gastos Financieros (3) Veces 34 31 38 50 6,6 71
Leverage (4) Veces 14 13 13 14 14 13
Leverage Neto (5) Veces 11 09 10 10 10 0,9
Liquidez Corriente (6) Veces 20 21 19 18 18 19
Razén Acida (7) Veces 16 18 15 14 13 16
Capital de Trabajo (8) MM$ | 69.631 70.012 66.404 71.323 66.252  76.581
Razon Pasivo Corriente % 403%  376% 421%  49,0% 479%  47,0%
Razdn Pasivo No Corriente % 59,7%  624% 579% 51,0% 52,1%  53,0%
Rentabilidad del Patrimonio (9) % -0,7% 2,1% 0,3% 6,5% 8,2% 1,1% 4,2%
Rentabilidad del Activo (10) % -0,3% 0,9% 0,1% 2,6% 3,3% 0,5% 1,7%

1 DFN/EBITDA = DFN (Otros pasivos financieros de C y L/Plazo - Efectivo y equivalente de efectivo - Otros activos financieros de C y
L/Plazo) / EBITDA dltimos 12 meses.

2 Nivel de Endeudamiento Financiero Neto = DFN (Otros pasivos financieros de C y L/Plazo - Efectivo y equivalente de efectivo - Otros
activos financieros de C y L/Plazo)/ Total Patrimonio

3 Cobertura de Gastos Financieros = EBITDA ultimos 12 meses / Gastos Financieros Ultimos 12 meses

4 Leverage = (Pasivos Totales ) / Total Patrimonio

5 Leverage Neto = (Pasivos Totales - Efectivo y equivalente de efectivo - Otros activos financieros de C y L/Plazo) / Total Patrimonio
6 Liquidez Corriente = Activo Corriente / Pasivo Corriente.

7 Razén Acida = (Activo Corriente — Inventario) / Pasivo Corriente

8 Capital de Trabajo = Activo Corriente - Pasivo Corriente.

9 ROE (Return over Equity ) = Utilidad del Periodo / Patrimonio Periodo Pasado

10 ROA (Return over Assets) = Utilidad del Periodo/ Activos Periodo Pasado
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ANEXO 11

EMPRESAS TRICOT S.A. Y SUBSIDIARIAS '
tricet

Estados de Situacidn Financiera Consolidados Intermedios
Al 30 de junio de 2024 y 31 de diciembre de 2023
(En miles de pesos chilenos — M§)

30.06.2024 31.12.2023

(no auditados)
M3 M$

Activos Comrientes

Efedivo v equivalente de efedctivo (4} 36.604.5380 34.858.82T7
Otros activos financieros (o) 10.765.575 12831.917
Otros activos no financieros (9} 1.723.558 1470578
Deudores comerciales v otras cuentas por cobrar, neto (6} 80.057.828 281.034.216
Inventarios (8) 30214512 34304 832
Adivos por impu estos (18) 136.668 Toa5921
Total activos comientes 155.503.181 165.195.689

Activos no Corrientes

Otros activos financieros (5) 7898245 9664313
Otros activos no financieros (9} 1.638633 1.657.065
Artivos intangibles distintos de la plusvalia (10} 1952422 2349275
Propiedades, planta v equipo, neto (11} 61.0284.121 60.5596.016
Adivos por derecho a usar bienes en arrendamiento (12} 67.951.831 T2139822
Addivos por impu estos diferidos (13} 13.631.073 153.158.301
Total activos, no corientes 153 966375 161.564.752
Total Activos 313.469.536 326.760.481

Las notas adjuntas forman parte integral de estos Estados Financieros Consolidados
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EMPRESAS TRICOT S.A. Y SUBSIDIARIAS t :
ricet
Estados de Situacidn Financiera Consolidados Intermedios
Al 30 de junio de 2024 y 31 de diciembre de 2023
(En miles de pesos chilenos — M§)

30.06.2024
(no auditados)

PASIVOS Y PATRIMON IO 31.12.2023

MS

M$

Pasivos Comientes

Otros pasivos financieros corrientes (14} 49 7248675 56.657.045
Obligaciones por contrato de arrendamiento (15) 11.378.396 11.145.8638
Cuentas por pagar comerciales y otras cuentas por
pagar (16} 10.305.542 12.451.061
Cuentas por pagar a entidades relacionadas 7y 2.865.640 3.403.968
Otras provisiones (17} 1.716.521 1.338.441
Prowvisiones por benefido a los empleados (19) 4 8959352 3.078.423
Otros pasivos no financieros 20} 2.032.452 3.2592.261
Total pasivos corfentes 82 522578 §3.872.567
Pasivos no Comrientes
Otros pasivos financieros, no comrientes (14) 14.031.9388 12778.115
Obligadones por contrato de arrendamiento (15) 64 .708.868 69.157.539
Pasivo por impuestos diferidos (13) §.768.819 T.264613
Provision por beneficio a los empleados (19} 7.880.555 8.390.751
Total pasivos, no corrientes 53.410630 §7.631.023
Total pasivos 176.333.208 191.503.590
Patrimonio
Capital pagado Z1) 95.169.081 95.169.081
Prima de emision 21} 25 044361 25.044 361
Otras reservas 21} (F.541.870) (7.259.822)
Ganancias (pérdidas) acumuladas 21} 20.454.7558 18.303.271
Patrimonio  Adribuible a los propietarios de |a

137.136.328 135256891
Controladora
Total patrimonio 137.136.328 135.256.391
Total Pasivos y Patrimonio 313.469.536 326.760.481
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EMPRESAS TRICOT 5.A.Y SUBSIDIARIAS t '
ricet
Estados de Resultados Integrales Consolidados Intermedios
Al 30 de junio de 2024 y 2023
(En miles de pesos chilenos — M)

0.0 2034 M. 2023 0104 2024 042023
Estado de resultadoe integral 30,06 2034 30.06 2023 30.06. 2024 30.06. 2023

(noauditados)  (noauditados)  (ne auditados)  (ne auditados)
M$ M$ M5 [}

Ingresos de acividades ordinarias 22 112.477.808 102555003 2. 65T 55,458 06
Cosio de wventas 22 {57 241,508} {B7.514.053) {36435 256 {24250 351}
Margen bt 45235300 .084.51 25707 381 20,569 544
Cosos de distibucian 23 @ 820.077) (3571350 (2450535 (2101163
Gastes de afministracién 23 (FREIGME) (271300850 (140283 (14022361
Ofras gananciss (pérddas) 24) 5511 (83321} (235154 123,185
ingresos Financieros 24 2 816,630 STRETT (466528 48075
Cosis frandemns 24) REA1E) {4544 741} [1.745847) (1535414
'i'_:“]““—" {perdidas) de cantbio en moneda ) @34887) 384,867 =915 (304.857)
Resultsdos por unidades de reajuste 24) (141.426) (140518} (126005 {4557}
Gananch |périida) anes de impuzso 220699 1.176.223 7.102031 2881872
Gasio porimpuesio 3 bs ganandas {13) {1,842 B45) 852 561 {1.430.357) (1403654
Gananch (pérfids) de soidades continuadss
después de inpussio 7.164.100 1,525,474 567163 2741508
Ganancia 7 164,100 1.879.474 SAT1AM 2741 508
Gananch |piriida) atibuibie a los propisEros
di I contmladors 7.164.100 1.829.474 567163 2741 508
Ganancia (pérdida) del ejercicio 7164900 1829.474 567163 2741508
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tricet

EMPRESAS TRICOT S.A. Y SUBSIDIARIAS

Estados de Cambios en el Patrimonio Neto Consolidado Intermedio
Al 30 de junio de 2024 (no auditado) y 2023
(En miles de pesos chilenos — M§)

Reserva
. resultado Otras Ganancias . .
Movimientos al 30.06.2024 P_rrrﬁ _.d: actuaralen reservas chal_ otras (pérdidas) Patrimonio neto,
emision e : reservas total
planes de varias acumuladas
beneficio
MS NE NE NE NE
Saldo al 1 de enero de 2024 95.169.081 29.044.361 (5.684.453) (1.575.369) (7.259.822) 18.303.271 135.256.891
Cambios en & patrimonio:
Resultado Integral:
Ganancia (pérdida) del ejercicio - - - - - 7.1684.100 7164100
Ctro resuliado integral (21) - - (282.048) - (282.048) - (282.048)
Resultado integral - - (282.048) - (282.048) 7.164.100 6.882.052
Provision de dividendo minimo - - - - - (2.885.640) (2.865.640)
Dividendos pagados (22) - - - - - [2.136.8975) (2.136.975)
Saldo al 30 de junio de 2024 95.169.081 29.044.361 (5.966.501) (1.575.369) (7.541.870) 20.464.756 137.136.328

Reserva
. . Prima de resultladf- _Dt_ras Total otras Ga__rr.in-:as Patrimonio neto,
Movimientos al 30. . actuarialen reservas (perdidas)
emision e . reservas total
planes de varias acumuladas
beneficio
NS MS NS NS NS NE
Saldo al 1 de enemo de 2023 95.169.081 29.044.361 (3.734.491) (1.575.369) (5.309.860) 11.892.346 130.795.928
Resuliado Integral:
Ganancia (pérdida) del ejercicio - - - - - 1.829.474 1.829.474
Otro resuliado integral (21) - - (309.377) - (309.377) - (309.377)
Resultado integral - - (309.377) - (3098.377) 1.829.474 1.520.097
Provision de dividendo minimo (21 - - - - - (731.789) (731.789)
Saldo al 30 de junio de 2023 95.169.081 29.044.361 (4.043.868) (1.575.369) (5619.237) 12.990.031 131.584.236
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tricet

EMPRESAS TRICOT S.A. Y SUBSIDIARIAS

Estados de Flujo Efectivo Consolidado Intermedio — Método directo

Al 30 de junio de 2024 y 2023
(En miles de pesos chilenos — M$)

Nota

Estado de flujo de efectivo

30.06.2024

30.06.2023

Flujo Originado por actividades de la operacion

M$

M$

Recaudacidn de deudores por venta 196.009.748 173202458
Impuestos a las ganancias reembolsados (pagados) 479.796 4445052
Pago a proveedores y personal (menos) (163.394 388) (143.319.120)
Otros ingresos (gastos) financieros 1.305.335 (3.109 .865)
Otros pagos por actividades de operacion (11.632668) (11.336272)
Flujo neto positivo originado por actividades de la operacidn 22767823 25882 253
Flujo Originado por actividades de financiamiento
Obtencidn de préstamos (14 ) 5500000 2.664.743
Obtencidn de cartas de crédito (14 ) 34.711.429 16.733.502
Reembolsos de prestamos clasificados como actividades de
financiacidn (menos) (14 1) (49.649837) (34.100.709)
Intereses pagados (14 f) (1.929 509) (1.516.806)
Pagos de pasivos por arrendamiento financiero (14 £} (7.013.408) (7.065 546)
Pago de dividendos (menos) (21.c) (5.545.943) (3.319.966)
Flujp neto originado por actividades de financiamiento (23.927 268) (26.604 782)
Flujo Originado por actividades de inversion
Incorporacion de activo fijo (menos) (3.941.527) (7674 .017)
Otras entradas (salidas) de efectivo, clasificados como
actividades de inversion 5707 685 4.836.963
Intereses recibidos, clasificados como actividades de inversion 1.1359.040 1.245.039
Flujp neto negativo originado por actividades de inversidn 2905198 (1.592.015)
Flujp neto positivo (negativo) del ejercicio 1.745.753 (2.314 544)
Variacidn neta del efectivo y efective equivalente 1745753 (2.314 544)
Saldo inicial de efectivo y efectivo equivalente 34.858.827 30.622 873
Saldo final de efectivo y efectivo equivalente 4 36.604.580 28.308.329
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EMPRESAS TRICOT S.A.

Direccion:
Avenida Vicufia Mackenna 3600, Macul, Santiago, Chile.

Contactos:

Rodrigo Picon Bernier

Gerente de Administracién y Finanzas
Teléfono: 223503614

Email: rpicon@tricot.cl

Alexis Gajardo Valdivieso
Subgerente Finanzas
Teléfono: 223503615
Email: agajardo@tricot.cl

Website:
https://www.tricot.cl/inversionistas

43



